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Zeit fur einen Wechsel.

Nicht umsonst weisen grof3e Institutionen immer wieder darauf hin,
dass bewegungsfordernde Arbeitsstationen im Biiro der korperlichen
und psychischen Gesundheit zutraglich sein konnen.

Darum wird es Zeit fur einen Wechsel. Ob Teamplayer oder Einzel-
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eutschlands Wirtschaft ist auf Talfahrt.

Firmen beklagen hohe Energieprei-

se, Biirokratie und Fachkrdftemangel.

Plotzlich ist gar wieder vom , kranken
Mann Europas‘ die Rede, so wie das britische
Wirtschaftsmagazin ,,Economist Deutschland
um die Jahrtausendwende schon einmal nannte.
Der Internationale Wahrungsfonds (IWF) erwar-
tet fiir dieses Jahr ein Schrumpfen der deutschen
Wirtschaft um 0,3 Prozent, auch die Bundesbank
rechnet mit einem Riickgang des Bruttoinlands-
produkts in dhnlichem Umfang.

Dem Niederrhein ergeht es da besser, blickt
man auf den Konjunkturklimaindex der In-
dustrie- und Handelskammer fiir die Region.
Demnach stieg er im Sommer gegeniiber dem
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Jahresbeginn von 98 auf 103 Punkte. Der Riick-
gang der Energiepreise und die Strom- und
Gaspreisbremsen wirken stabilisierend auf die
Wirtschaft am Niederrhein, teilt die IHK mit. Die
grofle Mehrheit der Betriebe zeigt sich zufrieden
mit der Geschéftslage. 32 Prozent berichten von
guten Geschéften, zu Jahresbeginn waren es 28
Prozent.

Sicherlich, die Zeiten sind rauer geworden,
doch die zahlreichen Hidden Champions am
Niederrhein und mit ihnen die stadtischen Wirt-
schaftsforderer und Entwicklungsgesellschaften
stecken den Kopf nicht in den Sand. Mit grofer
Kraftanstrengung forcieren sie neue Projekte,
um den Klimaschutz voranzutreiben: Ob der
Ausbau des Ladenetzes fiir Elektrofahrzeuge in

Goch, die Windkraft-Offensive in Geldern, die
Wasserstoff-Initiativen in Kleve und Duisburg
oder die verstarkte Verzahnung von Wissenschaft
und Wirtschaft im Kreis Wesel — {iberall am Nie-
derrhein bewegt sich was. Und das ist gut so, wie
die neueste Ausgabe unserer Sonderveroffentli-
chung ,,Wirtschaft Standort Niederrhein“ zeigt.
Wenn die hiesige Wirtschaft weiter Netzwerke
ausbaut, Kooperationen vorantreibt und gleich-
zeitig auf ihre Starken vertraut, bleibt der Wirt-
schaft Standort Niederrhein auch in schwierigen
Zeiten weiterhin stark und vital. Vielleicht mag
sich ja das Land einiges abgucken.
Viel SpaR bei der Lektiire wiinscht,

CHRISTIAN HENSEN
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MOBEL KLEINMANNS - SEIT 97 JAHREN LIEBEN WIR KUCHEN, MOBEL

UND DEN NIEDERRHEIN! ALLES UNTER EINEM DACH.

Starke Werte pragen sowohl unsere Marken als auch unser Mébelhaus, darauf kénnen Sie
bauen und vertrauen. Unser Mdbelhaus steht fiir Authentizitat, fir Bodenstandigkeit und
regionale Verbundenheit. Fiir eine Vielzahl unserer Kunden sind wir ein Generationskaufhaus.
Was das bedeutet? Familien kaufen seit vielen Generationen bei uns ein und empfehlen uns
weiter. ,Bei Kleinmanns flihlen wir uns zu Hause und mehr als gut aufgehoben." So beschreiben
uns mehr als 98 % unserer Kunden: Egal, ob jung oder alt, ob alleinstehend oder als Familie.
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Arbeitsminister
zU Gast am Niederrhein

Im Rahmen seiner Fachkraftetour besuchte NRW-Arbeitsminister
Karl-Josef Laumann den Niederrhein und informierte sich
Uiber die Fachkraftesituation in der Region.

um Auftakt seiner

Fachkraftetour

machte NRW-

Arbeitsminister

Karl-Josef Lau-
mann Station am Nieder-
rhein. Nach einem Besuch
bei der Ausbildungswerk-
statt Gleisbau der Deutschen
Bahn AG (DB) in Duisburg
Wedau nahm der Minister
am regionalen Fachkon-
gress teil und disikutierte
mit iiber 150 Vertreterinnen
und Vertretern von Unter-
nehmen, Kammern, Ver-
banden, Gewerkschaften,
Organisationen, Weiter-
bildungstrdgern sowie Be-
schdftigten, Auszubilden-
den und der lokalen Politik
iiber erfolgversprechende
Losungen zur Personalge-
winnung.

,Jede und jeder mit sei-
nen ganz individuellen Qua-
lifikationen und Talenten
wird auf dem Arbeitsmarkt
gebraucht. In erster Linie
muss es uns gelingen, die

Thomas Sauerborn und Andre
Rennings sind schon seit vielen
Jahren in Sachen Einbaukiichen
und Mobelbau unterwegs. Die
gelernten Schreiner haben un-
zahlige Mébel und Kiichen aus-
geliefert, montiert und verkauft.
Nun arbeiten sie beim Kiichen-
haus Xanten eng zusammen und
bringen hier ihre zusatzlichen
Expertisen - unter anderem

im Handelsbereich - und ihr
Know-how unter dem Leitmotto
.Klchen mit Stil” ein. Wahrend
Inhaber Thomas Sauerborn und
Kichenexpertin Kirsten Schmitz
ihren Kunden gerne fiir die
Beratung, Planung und den Ver-
kauf der Kiichen zur Verfligung
stehen, koordiniert Rennings
Uber seine eigene Werkstatt die
Montage, Sonderanfertigungen
und weitere Gewerke.

Das Kiichenhaus Xanten liegt
zentral und barrierefrei, mit
freundlich-hellem Ausstellungs-
studio und nahen Parkmdglich-
keiten in der ScharnstralRe.

.Das Kiichenhaus ist absolut
einzigartig, denn auf kleinem
Raum findet Design und Form
ihren rechtmaligen Platz”, sagt
Inhaber Sauerborn.

In den klimatisierten Geschafts-
rdumen nimmt sich das Team
vom Kiichenhaus Xanten Zeit fir
die individuellen Traumkiichen
der Kunden. Es bietet deshalb
ausschlieRlich Terminverein-
barungen an, die (iber die unten
aufgefiihrten Kontaktmoglich-

vorhandenen  Potenziale
zu heben und so viele junge
Menschen wie mdglich —
auch diejenigen mit Start-
schwierigkeiten — in Aus-
bildung zu fiihren. Denn es
braucht jede helfende Hand,
um die Herausforderungen
beim Klimaschutz, in der
Pflege, bei der Digitalisie-
rung oder der Erneuerung
unserer Infrastruktur zu
stemmen,“ sagte Lau-
mann. Impulse und Ideen
von denjenigen, die vor Ort
ganz konkret mit dem Pro-
blem des Fachkrdfteman-
gels konfrontiert wiirden,
seien dabeiwichtig. Als Lan-
desregierung wolle man die
optimalen Rahmenbedin-
gungen fiir die Bewaltigung
dieser Herausforderungen
schaffen. ,,Der Dialog und
die Zusammenarbeit mit
den Akteuren und Men-
schen in den Regionen hat
fiir mich daher einen hohen
Stellenwert. Vor diesem
Hintergrund freue ich mich

Individuelle Kuichen mit Stil

schon sehr auf die vielen
Begegnungen und Eindrii-
cke, die ich auf der nun be-
ginnenden Fachkraftetour
sammeln werde”, betonte
der Minister.

Erster Halt in der Region
Niederrhein war die Aus-
bildungswerkstatt Gleisbau
der Deutschen Bahn AG (DB)
in Duisburg Wedau. Dort
sprach Minister Laumann
mit  Ausbildungsverant-
wortlichen und Auszubil-
denden tiber ihre Erfahrun-
gen bei der Berufslehre und
der Suche nach qualifizier-
ten Nachwuchskraften.

AnschlieBend diskutierte
Laumann auf dem von der
Regionalagentur Nieder-
rhein organisierten , Fach-
krdfte-Kongress Nieder-
rhein“ in Moers mit iiber
150 Vertreterinnen und Ver-
tretern von Unternehmen,
Kammern, Verbanden, Ge-
werkschaften, Organisatio-
nen, Weiterbildungstragern
sowie Beschaftigten, Aus-

zubildenden und der loka-
len Politik iiber erfolgver-
sprechende LOsungen zur
Personalgewinnung.
Werner Schaurte-Kiip-
pers, Prdsident der Nieder-
rheinischen IHK, erkldrte:
,Unsere Unternehmen su-
chen dringend Fachkrifte
— das ist ein echtes Prob-
lem. Bei uns in Duisburg und
am Niederrhein fehlen bis
2030 rund 40.000 Arbeits-
krdfte. Ohne Mitarbeiter
konnen wir aber keine Auf-
trage mehr erledigen. Wenn
das so weiter geht, ist unser
Standort nicht mehr wett-
bewerbsfahig. Das Fach-
krafte-Einwanderungs-
Gesetz des Bundes ist ein
richtiger Ansatz. Allerdings
miissen die Visa-Stellen
und auch die kommunalen
Behorden schneller wer-
den. AuBerdem brauchen
wir eine Willkommens-
kultur. Es ist gut, dass die
Landesregierung das alles
nun voranbringen will. Das
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In der Region Niederrhein wird in den kommenden zehn Jahren voraussichtlich jeder vierte Beschaftigte in den
Ruhestand gehen, betonte Arbeitsminister Karl-Josef Laumann.

hilft unseren Betrieben. Wir
helfen gern mit.“ Angelika
Wagner, Geschaftsfiihrerin
des DGB der Region Nie-
derrhein, betonte: ,,Uberall
dort, wo es nicht geniigend
Fachkrafte gibt, kann we-
niger produziert und weni-
ger Dienstleistung erbracht
werden. Zeitgleich warten
viele Menschen in unse-
rer Region auf eine Chance
auf dem Arbeitsmarkt. Um
das Fachkrdftepotenzial zu
heben, brauchen wir eine
gemeinsame Strategie. Die
Gewerkschaften im DGB

begriilen die Fachkrafteof-
fensive und sehen hier viele
Gestaltungsmoglichkeiten.”

Inder Region Niederrhein
wird in den kommenden
zehn Jahren voraussicht-
lich jeder vierte Beschaftig-
te in den Ruhestand gehen.
Gleichzeitig werden deutlich
weniger junge Menschen ins
Berufsleben einsteigen. Da-
her miissennochmehr Men-
schen Chancen eréffnet und
auf ihrem Weg unterstiitzt
werden. Einen Beitrag dazu
leistet die Landesregierung
mit dem neuen Programm

Kichenexperte Thomas Sauerborn und Tischlermeister Andre Rennings vom Kichenhaus Xanten
bieten ihren Kunden ein fachgerechtes und umfangreiches Produkt- und Serviceportfolio an.

Ob passgenaue Einbaukiichen oder kombinierte Wohnwelten: Individualitdt wird im Kiichenhaus Xanten grof3geschrieben.

keiten erfolgen. .Uber unser
exzellentes Team bieten wir
Ihnen das ganze Komplettpaket:
Von der individuellen Fachbera-
tung Gber die Planung, Verkauf,
realistisch-virtuelle 3-D-Raum-
szenarien und Montage bis hin
zu erganzenden handwerk-
lichen Dienstleistungen oder
gewiinschten Nacharbeiten”,
betont Sauerborn. Das Kiichen-

studio setze teils auch externe
Fachkrafte aus dem Netzwerk an
vertrauenswiirdigen Kontakten
ein. So ermdgliche das Kiichen-
haus neben kompletten Ein- und
Umbauten unter anderem auch
Elektro- und Kiichensanitar-
Installationen, Fliesen- und
Fensterbankarbeiten und
Wandverputzungen, so der
Inhaber des Familienbetriebs.

Zu den Partnern zahlen auch
renommierte Hersteller wie etwa
Schiiller Kiichen, Miele, Bora,
Quooker, next125 und Siemens.
Dabei sind die deutschen Marken
Schiiller und next125 unter
einem Unternehmensdach, das
mit dem RAL-Glitezeichen ,Gol-
denes M" ausgezeichnet ist. Das
Glitezeichen steht sowohl fiir
die Fertigungsqualitat als auch

fur Gesundheits- und Umwelt-
vertraglichkeit, Sicherheit und
Nachhaltigkeit. ,Die strengen
Prifkriterien sind auf aktuelle
Qualitats-, Umwelts- und Emis-
sionsstandards ausgerichtet”,
heil3t es bei der Priifinstanz, der
Deutschen Giitegemeinschaft
Mabel. Die ,Kiichen fiirs Leben
Made in Germany" von Schiiller
decken das mittlere und obere

Klichensegment mit modularen
Komponenten, hochwertiger
Ausstattung, Uberzeugendem
Preis-/Leistungsverhadltnis und
individuellem Charakter ab. Die
Submarke next125 ist speziali-
siert auf geradliniges Design und
grifflose Mébeleinrichtung.
Beim Kiichenhaus Xanten ist
mit seinen offenen wie ge-
schlossenen Konzepten fiir

FOTO: MAGS

»Ausbildungswege NRW”.
Mithilfe von Coaches sollen
unversorgte, ausbildungs-
interessierte junge Men-
schen fiir eine duale Aus-
bildung gewonnen und bei
der Suche nach einem Aus-
bildungsplatz unterstiitzt
werden. Zugleich erhalten
Betriebe Hilfe bei der Be-
setzung ihrer freien Ausbil-
dungsstellen. Hierfiir stellt
die Landesregierung jdhr-
lich rund 17 Millionen Euro
aus dem Europdischen So-
zialfonds und dem Landes-
haushalt bereit. rps

Kiche, Hausarbeitszonen und
fiir kombinierten Wohnwelten
beziehungsweise fiir seine multi-
funktionalen Lésungen fiir alle
was dabei. Die Kiichenexperten
wollen Stadtmenschen, Natur-
liebhaber, junge Familien, dltere
Semester und weitere Wohn-
typen gleichermalRen inspirieren.
.Mit der individuellen Einrich-
tung wird aus dem Zuhause ein
wunderbarer Ort zum Wohl-
fiihlen mit Fokus darauf, was das
Leben einfacher, schéner und
liebenswerter macht”, betont
Sauberborn.

Dem Kiichenhaus-Inhaber

ist noch ein Servicevorteil
besonders wichtig: .Wir be-
raten Sie auch gerne zu lhrem
individuellen Finanzierungs-
wunsch. Bei uns bekommen Sie
eine Finanzierung zu Top-Kon-
ditionen!" Personliche Beratung,
ein guter Draht zu den Kunden,
ein schneller und kompetenter
Service sowie Zuverlassigkeit
sind flir ihn selbstverstandlich.
Sauerborn: ,Die Zufriedenheit
unserer Kunden zeigt sich auch
an den durchgehend positiven
Rezensionen im Internet. Das ist
unser absolute Prioritat!”

Kontakt:

Kiichenhaus Xanten
Scharnstrafle 2

46509 Xanten

Telefon: 0176 45295030
info@kuechenhaus-xanten.de
www.kuechenhaus-xanten.de
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Besuch bei den Fachkraften von morgen

Die Wirtschaftsforderung Kreis Kleve besuchte auf ihrer diesjahrigen Sommertour Handwerksunternehmen aus dem Kreisgebiet, die mit viel
Leidenschaft fiir lokale Produkte und Dienstleistungen einstehen. Das Motto der Tour: , Engagiertes Handwerk flr starke Fachkrafte”.

Inzwischen ist es schon eine gute
Tradition, dass die Wirtschafts-
forderung Kreis Kleve (Kreis-
WfG) im Sommer ausgewahlte
Unternehmen aus der Region
besucht. Begleitet wird Brigitte
Jansen als Geschéftsfiihrerin der
Kreis-WfG dabei von der Kreis-
handwerkerschaft Kleve und von
Journalisten, die auf diese Weise
die Chance erhalten, Einblicke

in die Firmen zu gewinnen und
der Offentlichkeit ein Bild von
Leistungsspektrum der beteilig-

ten Unternehmen zu geben. Die
Sommertour 2023 stand unter
dem Motto: ,Engagiertes Hand-
werk flir starke Fachkrafte”.

Den Auftakt der Sommertour
2023 bildete der Besuch bei der
Feinkost-Fleischerei Borghs in
Straelen. Seit fast 100 Jahren
versorgt Borghs die Menschen
aus Straelen, aus der Region und
inzwischen auch weit dariiber
hinaus mit leckeren Fleisch- und
Wurstwaren.

Inhaber Heinz Borghs prasentier-
te vor Ort den geladenen Gasten
- darunter Kreis-Wirtschafts-
forderin Brigitte Jansen, Bernd
Kruse, Blirgermeister der Stadt
Straelen, Uwe Bons, Wirtschafts-
forderer der Stadt Straelen, Theo
Rappers, stellvertretender Ge-

Die Kreis-WfG machte im Rahmen ihrer Sommertour unter anderem Station bei der Backerei Hans Gerads in Rees. Vorne von links: Heinz Streuff (Wirtschaftsforderer der
Stadt Rees), Ralf Matenaer (Kreishandwerksmeister), Brigitte Jansen (Geschaftsfiihrerin Wirtschaftsférderung Kreis Kleve), Backermeister Hans Gerads mit seiner Frau Helga
und weitere Mitarbeiter sowie Sommertour-Gaste.

schaftsfihrer der Kreishandwer-
kerschaft Kleve, und zahlreiche
Journalisten - das Erfolgsrezept
seines traditionsreichen Fami-
lienunternehmens.

Ebenfalls eine beeindruckende
Firmentradition kann Hubert
Goumans S6hne aus Straelen-
Broekhuysen vorweisen. Das
Unternehmen, bei dem die Kreis-

WIfG Ende Juli zu Gast war, geht
auf die Griindung einer Schmiede
in Straelen im Jahr 1890 zurtick.
Mit mehr als 30 Mitarbeitenden
sowie vier Auszubildenden wird

Tourismusfoérderer und Tourismusférderinnen aus dem Kreis Kleve, Brigitte Jansen, Geschaftsfiihrerin der Wirtschaftsférderung Kreis Kle-
ve (vorne, Mitte), Frank Wobbeking von der mediamixx GmbH (hinten, links) und Professor Dr. Dirk Reiser von der Hochschule Rhein-Waal
(hinten, Mitte) bei der Tourismus-Tagung, fiir die das malerische Schloss Walbeck die Kulisse bot.

Freude iiber viele Ubernachtungen

Tourismusfoérderer aus dem Kreis Kleve trafen sich zur Tagung auf Schloss Walbeck. Dabei gab es
einen erfreulichen Rekord zu vermelden.

Einmal im Jahr versammeln sich
die Tourismusforderer und Tou-
rismusférderinnen aus dem Kreis
Kleve zu einer langeren Zusam-
menkunft, um Bilanz zu ziehen
und ihre Strategie fiir die Zukunft
zu planen. Beim jliingsten Treffen
auf Schloss Walbeck in Geldern
gab es nicht nur viele interes-
sante Ideen fiir weitere Aktivi-
taten zur Tourismus-Forderung,
sondern auch einen héchst er-
freulichen Rekord zu vermelden:
Brigitte Jansen, Geschaftsfiih-

rerin der Wirtschaftsforderung
Kreis Kleve, gab den Teilnehmen-
den der Tourismus-Tagung die
neuesten Ubernachtungszahlen
aus dem Kreis bekannt. Dem-
nach wurden im ersten Halbjahr
2023 insgesamt 438.809 Uber-
nachtungen gezahlt - so viele
wie noch nie innerhalb eines
Zeitraums von sechs Monaten.
Das ist ein Plus von 12,7 Prozent
im Vergleich zum Vorjahr und
von 2,26 Prozent gegenliber
dem bisherigen Rekordjahr 2018.

Damit nicht genug der positiven
Nachrichten. Die Touristiker aus
den Kommunen haben einhellig
festgestellt, dass das Interesse
an Freizeitaktivitaten im Kreis
nach dem Ende der Corona-Pan-
demie wieder deutlich gestiegen
ist. Besonders Radfahren, Wan-
dern und Camping stehen bei
den Gasten hoch im Kurs. Viele
geflihrte Fahrradtouren im Kreis
Kleve sind ausgebucht. Pilgern
liegt im Trend, und Giberhaupt ist
das Thema Wandern in der Re-

gion, auch dank GroRveranstal-
tungen wie den Vierdaagsen in
Nimwegen, in aller Munde. Auch
Camping boomt: Viele Stellplatze
im Kreis Kleve sind so gut ausge-
lastet wie selten - auch aufgrund
vergleichsweise giinstiger Preise.
Apropos Camping - bei der
Tourismus-Tagung wiinschten
sich die Teilnehmenden einen
Reisemobil-Flyer. Darauf sollen
Informationen zu den Stellplat-
zen und Veranstaltungen fir
Reisemobilisten zu lesen sein.

der Betrieb vom Seniorchef
Heinrich Goumans sowie seinen
Soéhnen Diplom-Betriebswirt
Hubert Goumans und Diplom-In-
genieur Heinz Goumans in der

Engagiert flir den

mittlerweile vierten Generation
fortgefiihrt. Insbesondere fiir
den professionellen Gartenbau
hdlt das Straelener Unternehmen
malgeschneiderte Komplett-

Losungen in den Bereichen
Heizung, Bewdsserung sowie
Klima- und Steuerungstechnik
aus einer Hand bereit.
AnschlieRend machte die Som-
mertour der Kreis-WfG Station
bei der Elektro Dicks GmbH in
Goch. Die vier Standbeine des
Unternehmens sind Gebaudein-
stallation, Photovoltaik, Planung
und Kundendienst. Dicks freut
sich bereits darauf, 2025 das
30-jahrige Firmen-Bestehen zu
feiern. Griinder ist Dieter Dicks,
der mit seinem Sohn Christoph
Dicks auch heute noch die Ge-
schafte flihrt. Der Elektro-Fach-
betrieb beschaftigt derzeit 20
Mitarbeitende, davon sind sechs
Auszubildende, zu denen sich
bald noch weitere drei hinzuge-
sellen werden.

Den Abschluss der Sommertour
der Wirtschaftsforderung Kreis
Kleve bildete der Firmenbesuch
bei der Backerei Hans Gerads in
Rees. Die Backerei Gerads backt
flir ihre Kunden seit mehr als

70 Jahren am Niederrhein. ,Als
Familienbetrieb in der zweiten
Generation leben wir unsere
Tradition, aber sind auch offen
fir moderne Technik, neue Ver-
fahren und aktuelle Wiinsche
unserer Kunden", sagt Inhaber
Hans Gerads. In den Backstuben
sowie im Verkauf arbeiten rund
90 Mitarbeitende, aktuell bildet
Gerads zwei junge Menschen
aus.

Energiemix der Zukunft

Beim ersten Akteursforum Wasserstoff im Bihnenhaus Kevelaer kamen
Wirtschaft, Wissenschaft sowie Kreis Kleve und Kommunen zusammen.

Das Thema Wasserstoff ist zur-
zeit in aller Munde. Vor allem im
Kreis Kleve, der sich auf den Weg
zur Wasserstoffregion macht.
Zahlreiche Unternehmen in der
Region haben das Potenzial des
Griinen Wasserstoffs erkannt

- als Energiespeicher volatiler,
umweltfreundlicher Energieer-
zeugung und als Ersatz fiir fossile
Brennstoffe. Und auch das Team
der Wirtschaftsforderung Kreis
Kleve um Geschaftsfiihrerin

Brigitte Jansen engagiert sich fiir
den Energiemix der Zukunft im
Kreis Kleve. Beim ersten Akteurs-
forum Wasserstoff kamen nun
im Konzert- und Biihnenhaus
Kevelaer 90 Teilnehmende aus
Wirtschaft, Wissenschaft sowie
Kreis und Kommunen zusam-
men, um zu erortern, welche
Bedeutung Wasserstoff fiir die
Energiewende in der Region
Kreis Kleve hat und zukiinftig ha-
ben wird. Dr. Frank Koch von der

EE Energy Engineers GmbH gab
einen Impulsvortrag zum Thema
Wege zur Wasserstoffwirt-
schaftsregion”. AnschlieRend
trugen die geladenen Akteure
ihre Bedarfe fiir den Aufbau
einer Wasserstoffwirtschaft im
Kreis Kleve vor.

In einer abschlieenden
Podiumsdiskussion erorterten
die Experten gemeinsam mit
den Gasten die Frage: .Quo Vadis
Wasserstoffregion Kreis Kleve?”

Das Team der Wirtschaftsforderung Kreis Kleve rund um Geschaftsfiihrerin Brigitte Jansen (4. v.r.)
engagiert sich fiir den Energiemix der Zukunft im Kreis Kleve.

Anzeige
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Eine Botschaft, die eindeutig ist: Seit einem Jahr steigen im Kreis Kleve regelmaRig HeilRR-
luftballons in den Himmel, welche die Logos der Kreis-Wirtschaftsforderung, der Spar-
kassen und Volksbanken tragen. Die Kernaussagen auf dem Himmelsriesen sind schon von
weitem zu erkennen: ,Raum fiir Investitionen - Kreis Kleve” auf der einen Seite - .Griinder-
land Kreis Kleve" auf der anderen.

Friher reichten oft ein Schau-
fenster und ein Ladenlokal, um
sein Warenangebot zu prasentie-
ren. Inzwischen ist es fiir Unter-
nehmen hingegen unerlasslich,
digital gut aufgestellt zu sein, um
Produkte und Dienstleistungen
zu vermarkten, aber auch um
Mitarbeiter zu rekrutieren. Wie
es gelingt, im weltweiten Netz
aufzufallen, erfolgreiches Online-
Marketing zu betreiben und sich
Uber Social Media als attraktiver
Arbeitgeber zu prasentieren, das
erfuhren zahlreiche Interessierte
nun in der Wasserburg Rindern
in Kleve.

Die Wirtschaftsforderung Kreis
Kleve hatte ihre dritte Veran-
staltung innerhalb der Reihe
.Digitale Transformation" unter
das Motto gestellt: ,Die digitale
Sichtbarkeit verbessern - im
B2B- und B2C-Bereich”. Brigitte
Jansen, Geschaftsfiihrerin der
Kreis-WfG, und Prokuristin
Nathalie Tekath-Kochs freuten
sich, dass das Thema auf reges
Interesse bei vielen hiesigen
Unternehmerinnen und Unter-
nehmern traf. ,Wir bieten Ihnen
heute die Gelegenheit, sich
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Zukunft mit Perspektive

Der Forderverein Campus Cleve eV. hatte erneut zu ,.Studierende treffen
Wirtschaft” in die Hochschule Rhein-Waal eingeladen.

Ein gefiillter Flurim Audimax-Ge-
bdude, zahlreiche Studierende,
vielfaltige Unternehmensvertre-
ter und eine Radio-Livesendung.
Wenn dieser Fall eintritt, dann
heiRt es wieder: ,Studierende
treffen Wirtschaft”. Zum achten
Mal kamen Unternehmen aus
dem Kreis Kleve und der Region
in die Hochschule Rhein-Waal am
Standort in Kleve, um mit den
Studierenden in Kontakt zu tre-
ten. Und dies mit vollem Erfolg -
iber 40 Unternehmensvertreter
tauschten sich mit den Studie-
renden aus und informierten.
Egal ob zum Thema Praktikums-
platze, studentische Hilfskrafte,
zu Stellenangeboten oder zur
Begleitung der Bachelor- oder
Masterthesis, fiir jeden der rund
600 Studierenden war etwas da-
bei. So liel es sich Robert Beinio
nicht nehmen, die Veranstaltung
als jiingst gewahlter, erster
Vorsitzender des Fordervereins
der Hochschule Rhein-Waal -
Campus Cleve e.V., zu begleiten:
.Ich freue mich sehr, an diesem
Nachmittag erstmalig den regen
Austausch zwischen potenziellen
Arbeitgebern und interessier-
ten Studierenden erleben zu
dirfen”, begriiRte Beinio die
internationalen Studierenden
und Aussteller gemeinsam mit
Vizeprasident Prof. Dr. Peter
Kisters. Letzterer hat die Ver-
anstaltung nun schon mehrfach
begleitet und dankte dem For-
derverein Campus Cleve e.V. fiir
die erneute Organisation dieser
fiir die Hochschule Rhein-Waal
sehr wichtigen Veranstaltung.
Ob es die Bereiche Maschi-
nenbau, Logistik oder das
Gesundheitswesen waren, die

Volle Flure im Horsaalgebaude der Hochschule Rhein-Waal in Kleve: Bei .Studierende treffen Wirt-
schaft"” freuten sich Studierende und Unternehmensvertreter iiber die Moglichkeit, miteinander in

Kontakt zu kommen.

Angebotspalette glanzte durch
ihre Vielfalt und erfuhr enor-
men Zuspruch. ,Nach kurzer
Zeit waren wir quasi leergefegt,
wir haben keine Visitenkarten
mehr”, berichtete Hayriye Ider
vom Stand der Triopt Group. ..Es
sind unglaublich viele wissbe-
gierige junge Leute hier, die sehr
interessiert an unseren Stellen-
angeboten sind.”

uUnd nicht nur der reine Informa-
tionsaustausch war Programm,
die Studierenden konnten an
einigen Standen spannende
Einblicke in die Praxis bekom-
men und beispielsweise einen
Roboter programmieren.
Manche Unternehmen feierten
mit der Teilnahme an der Ver-
anstaltung Premiere, andere
waren Wiederholungstater: ,\Wir
kommen jedes Jahr gerne, weil
wir bereits viele Studierende
Uber diese Art von Veranstaltung

gewonnen haben. So haben wir
auch eine ehemalige Studentin
aus Brasilien mitgebracht, die
ihre Bachelorarbeit bei uns
geschrieben hat und nun fest
angestelltist”, erzahlte Pauli-

ne Schramm, kaufmdnnische
Leitung bei der Fluxana GmbH
& Co. KG. Als ein dhnliches
Musterbeispiel fiir den Erfolg
des Veranstaltungsformats

war auch das Unternehmen
Neovendi aus Kalkar erneut mit
von der Partie. ,Wir haben einen
Mitarbeiter mitgebracht, den wir
im vergangenen Jahr auf dieser
Veranstaltung fiir unser Unter-
nehmen gewinnen konnten.
Heute informiert er die aktuellen
Studierenden der Hochschule
Uber unsere Tatigkeiten und hat
so einen viel direkteren Zugang
zu unseren potentiellen Mit-
arbeitern von Morgen”, zeigte
sich Peter Verheyen fiir den Be-

Auffallen im weltweiten Netz

GroRen Anklang fand die Veranstaltung der Kreis-WfG ,,Die digitale Sichtbarkeit verbessern - im B2B- und B2C-Bereich” in der Wasserburg Rindern.

von links: Moderatorin Tanja Bettermann vom Mittelstand-Digital Zentrum Rheinland im Gesprach Daniel Quartier (Geschaftsfiihrer der
Metzgerei Quartier GmbH), Tobias Schiller (Geschaftsfiihrer der KleSec GmbH), Wim Bekker (Geschaftsfiihrer Bekker Transporte & Logis-

tik GmbH) und Alf Buddenberg, (Geschaftsfiihrer mediamixx GmbH).

Experten-Vortrage und Best-
Practice-Beispiele von anderen
Betrieben anzuhoren”, sagte
Jansen - und die Gaste kamen
dem gerne nach.

Leah-Irina Smyra vom Mittel-
stand-Digital Zentrum Rheinland
stellte den Gasten das .1x1 der
digitalen Sichtbarkeit - Tipps
und Tools fiir die Anfange im
Online-Marketing” vor. Als
ehemalige Influencerin weil sie
ganz genau, worauf es ankommt,
damit Firmen ihre Zielgruppe
auch erreichen. Ihr Fazit: Wer
digital sichtbar werden will,
sollte die Alleinstellungsmerk-
male des Unternehmens kennen
und prasentieren, sich konkrete
Ziele setzen, die digital erreicht
werden sollen, und die eigene
Zielgruppe genau definieren.
Anne Liesenfeld vom Mittel-
stand-Digital Zentrum Handel
widmete sich dem Thema ,Fach-
kraftegewinnung - Wie finden
Unternehmen geeignete Mitar-
beitende tiber Social Media". Sie
machte deutlich, dass nicht nur
kurz- sondern auch mittelfristig
ein Arbeitnehmermarkt bestehe.
Das bedeute, so Liesenfeld, dass

reich Business Development bei
der Neovendi GmbH zufrieden.
Auch Andrijana Lender von der
euregio Personaldienstleistun-
gen GmbH zog eine positive
Bilanz: . Die Studierenden suchen
gezielt und sind sehr wissbegie-
rig, wir haben eine Stunde ohne
Unterbrechung geredet und
erfolgreiche Gesprache gefiihrt.”
.Das Interesse an dieser Ver-
anstaltung wird von Jahr zu Jahr
groRer”, so unisono Forderver-
eins-Geschaftsfiihrerin Brigitte
Jansen und Kollegin Irina Ton-
nifRen. Ob es das Clivia Pflege-
zentrum aus Kleve war oder die
Wystrach GmbH als Wasserstoff-
Spezialist aus Weeze - ob es KLK
aus Emmerich am Rhein war
oder die GOFA Gocher Fahrzeug-
bau - sie alle sahen ihre Ziele vor
Augen, junge Menschen fiir eine
Zukunft im eigenen Unterneh-
men zu gewinnen.

die Unternehmen auf potenzielle
Mitarbeiter zugehen und dabei
auf ihre spezifischen Beddirfnisse
- von der Generation X bis zur
Generation Z - eingehen sollten.
Beim Recruiting, so die Expertin,
eigneten sich besonders Social-
Media-Posts und die Nutzung
von Online-Karriereplattformen.
Ein weiterer Tipp: Sogenannte
Corporate Influencer kénnen als
firmeneigene Markenbotschafter
eingesetzt werden.

Nach dem theoretischen Unter-
bau ging es um ganz konkrete
Praxisbeispiele. Vier Unterneh-
mer aus dem Kreis Kreis Kleve

- die Metzgerei Quartier GmbH,
die KleSec GmbH, die Bekker
Transporte & Logistik GmbH und
die mediamixx GmbH - berichte-
ten den Gasten in einer von Tanja
Bettermann vom Mittelstand-Di-
gital-Zentrum Rheinland mode-
rierten Gesprachsrunde davon,
welche Strategien sie nutzen, um
digital sichtbar zu sein.

Nach dem Gehorten waren sich
die Gaste der Veranstaltung in
Kleve einig: Die digitale Sicht-
barkeit ist ein entscheidender
Wettbewerbsvorteil.
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m Fokus der aktuel-

len THK-Befragung im

Brezirk Niederrhein

stehen Geschaftslage,

Zukunftsaussichten,
Auftragseingdnge,  Aus-
landsgeschafte, Investi-
tionen, Beschaftigung und
Risiken fiir die wirtschaft-
liche Entwicklung. Damit
liefert die Niederrheinische
Industrie- und Handels-
kammer Duisburg - We-
sel - Kleve zu Duisburg die
einzige Gesamtschau dafiir,
wie sich die Wirtschaft in der
Region entwickelt.

Der Konjunkturklima-
index fiir den Niederrhein,
der Lage und Erwartungen
zusammenfassend  dar-
stellt, steigt gegeniiber dem
Jahresbeginn von 98 auf
103 Punkte. Der Riickgang
der Energiepreise und die
Strom- und Gaspreisbrem-
senwirken stabilisierend auf
die Wirtschaft am Nieder-
rhein. Die grofe Mehrheit
der Betriebe zeigt sich zu-
frieden mit der Geschafts-
lage. 32 Prozent berichten

Regionale Wirtschaft unter Druck

Dreimal im Jahr befragt die Niederrheinische IHK ihre Mitgliedsunternehmen nach ihrem Befinden. Die Lage ist
angespannt. Immerhin: Die Strom- und Gaspreisbremsen wirken stabilisierend auf die Wirtschaft am Niederrhein.

von guten Geschaften (Jah-
resbeginn [JB] 28 Prozent),
wahrend die schlechten La-
gebewertungen mit 13 Pro-
zent in etwa auf dem Niveau
vom Jahresbeginn stagnie-
ren. Zufrieden zeigen sich
aktuell insbesondere In-
dustrie (39 Prozent, JB: 31
Prozent) und Dienstleister
(34 Prozent, JB: 25 Prozent).
Unter den Handlern hinge-
gen teilt sich das Lagebild
in zwei Lager. Besonders
dem Groffhandel macht der
anhaltende Preisdruck zu
schaffen. Beim Blick in die
Zukunft wirkt der Rekord-
einbruch aus vergangenem
Herbst noch nach.

Handel weiter in Sorge

Lediglich 15 Prozent der Be-
fragten blicken zuversicht-
lich auf die kommenden
zwOlf Monate. Mit schlech-
teren Geschidften rechnen
weiterhin 27 Prozent (JB
30 Prozent) der Befragten.
Besonders gravierend du-
Bert sich der Handel mit
unverandert 39 Prozent.

Inlandsnachfrage

Auslandsnachfrage

Finanzierung

Arbeitskosten
Fachkraftemangel

Wechselkurs

Energie- und Rohstoffpréise

Wirtschaftspolitische Rahmenbedingungen
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Quelle: Niederrheinische IHK

Mehrfachnennungen maéglich

Experten flir Gewerbeimmobilien

Gerade private Investoren haben Gewerbeimmobilien nicht immer im Blick. Dabei sind Biiros, Logis-
tikimmobilien und mehr ein attraktives Segment. Bisschop Immaobilien aus Emmerich berat Anleger
bei ihren erfolgreichen Transaktionen im Gewerbebereich.

Die Immobilienwelt ist groR, und
Anleger haben die Qual die Wahl,
wenn sie in diesem Segment
investieren wollen. Eine der
interessantesten und potenziell
lukrativsten Optionen ist die
Kapitalanlage in Gewerbeimmo-
bilien. Die Bandbreite bei den
Gewerbeimmobilien reicht von
Biirogebauden und Einzelhan-
dels- und Geschaftsflachen tiber
Mehrzweckgebaude bis hin zu
Hotels, Gaststatten und Spezial-
immobilien wie Tankstellen.
.Doch gerade private Investo-
ren haben Gewerbeimmobilien
haufig nicht auf dem Schirm.
Dabei gibt es nicht auch in
diesem Segment spannende
Investment-Chancen fiir Anleger.
Gewerbeimmobilien, insbeson-
dere solche, die an etablierte
Unternehmen vermietet sind,
koénnen fir lange Zeitrdume
stabile Mieteinnahmen bieten
und im Vergleich zu Wohn-
immobilien oft héhere Rendi-
ten erzielen. Gewerbemieter
schlieRen (iblicherweise langere
Mietvertrage ab, was fiir den
Eigentlimer Planungssicherheit
Uiber mehrere Jahre bietet”,

sagt Sigrid Bisschop, Inhaberin
von Bisschop Immobilien aus
Emmerich. Das Unternehmen
steht fiir die schnelle und sichere
Abwicklung von Immobilienge-
schéften und arbeitet bereits seit
Jahren erfolgreich im Bereich der
Kapitalanlagen. .Unser Schwer-
punkt liegt am unteren Nieder-
rhein, wobei unsere Investoren
grundsatzlich ihren Blick auf
ganz Nordrhein-Westfalen rich-

Sigrid Bisschop, Inhaberin von Bisschop Immobilien aus Emmerich,
kennt den regionalen Markt und steht ihren Kunden kompetent zur

Seite.

ten. Wir sind im Bereich der Ge-
werbe- und Logistikimmobilien
sehr gut vernetzt und kdnnen
unseren Anleger daher immer
wieder interessante und attrak-
tive Investmentopportunitaten
bieten”, erklart die Expertin.
Wie bei jeder Investition ist es
wichtig, auch bei Gewerbeim-
mobilien zundchst griindliche
Recherchen durchzufiihren. Dies
umfasst die Kenntnis der lokalen
Markttrends, die Analyse von
Mietspiegeln und das Verstand-

nis der wirtschaftlichen Ent-
wicklung der Region. Dabei steht
laut Sigrid Bisschop vor allem
die Qualitdt im Fokus. ,Hoch-
wertige Gebaude in guten Lagen
halten sich auch in wirtschaftlich
schwierigen Zeiten in aller Regel
erfolgreich. Apropos Lage: Auch
bei Gewerbeimmobilien ist die
Lage der entscheidende Faktor
fiir Wert und Attraktivitdt. Das
bekannte Immobilienmantra
Lage, Lage, Lage' betont genau
diese Bedeutung.” Immobilien

in begehrten Lagen haben bei-
spielsweise eine hohere Wahr-
scheinlichkeit fir langfristige
Wertsteigerungen.

Gerade bei Investitionen in
Gewerbeimmobilien spielt auch
das wirtschaftliche Umfeld der
Immobilienexpertin zufolge
ebenso eine besondere Rolle. . Je
starker die Kaufkraft an einem
Ort und je aussichtsreicher die
Okonomische Entwicklung, desto
attraktiver ist ein Standort fiir
Unternehmen als Mieter von Ge-
werbeimmobilien. Daher beraten
wir unsere Investoren sowohl bei
der Bewertung der Immobilie an
sich als auch bei der Bewertung
des Standorts.”

Bei allen Transaktionen gilt fiir
Sigrid Bisschop das Motto: . Jede
Immobilie ist so einzigartig wie
ihr Besitzer. Als erfahrene Im-
mobilienmakler erkennen wir
das individuelle Potential und
nutzen unser grofRes Netzwerk
an Kaufern und Verkaufern fiir
kontinuierliche Top-Ergebnisse.
Unsere hohe Qualitdt stellen wir
auch durch regelmaRige Aus-
und Weiterbildungen sicher und
zeigen diese durch verschiedene
Auszeichnung renommierter
Institute. Das schafft fiir unsere
Kunden zusatzliche Sicherheit.”

Kontakt:

Bisschop Immobilien e.K.
Geistmarkt 14

46446 Emmerich am Rhein
Telefon: 02822 965 44 80
info@bisschop-immobilien.de
www.bisschop-immobilien.de

Nur langsam schwindet die
Verunsicherung der Unter-
nehmen mit Blick auf eine
dauerhaft leistbare Ener-
gieversorgung. Gesunkene
Konsumausgaben,  hohe
Arbeitskosten und der Fach-
und Arbeitskraftemangel
schmalern zusdtzlich den
Handlungsspielraum der
Betriebe, aus eigener Kraft
an Auffahrt zu gewinnen.
Mit 70 Prozent fiihren
die Energie- und Rohstoff-
kosten auch nach einem
gut durchstanden Winter
im Zeichen der Energiekri-
se weiterhin die Reihe der
Geschaftsrisiken an (JB 77
Prozent). Der Riickgang der
Energiepreise und die seit

Jahresbeginn  wirksamen
Energiepreisbremsen wir-
ken sich stabilisierend auf
die Markte aus. Die Auf-
tragslage in der Industrie
verzeichnet sowohl im In-
land als auch im Ausland
wieder Zuwdchse.

Wiéhrend sich die Unge-
wissheit in der Energiewen-
de auch witterungsbedingt
legt, schlagen die deutlich
gestiegenen  Arbeitskos-
ten zu Buche. Insgesamt
beurteilen 55 Prozent der
Unternehmen die Arbeits-
kosten als Geschéftsrisiko
(JB 44 Prozent), im Han-
del fallen sie mit 64 Pro-
zent Nennung besonders
ins Gewicht (44 Prozent).

Geschaftslage und Geschaftserwartungen am Niederrhein

Anzeige

Das Fachkrafterisiko steigt
mit insgesamt 68 Prozent
(JB 62 Prozent) und in der
Industrie 72 Prozent (JB 60
Prozent) auf neue Rekor-
de. Das Zusammenwirken
von Fachkrdftemangel und
hohen Arbeitskosten wirft
ein Schlaglicht auf den fiir
die Betriebe immer kleiner
werdenden  Handlungs-
spielraum bei der Balance
zwischen gedecktem qua-
lifizierten Personalbedarf
und Wirtschaftlichkeit.

Inflation zehrt an Finanzmitteln
Jeder zweiter Betrieb am
Niederrhein beschreibt sei-
ne Finanzlage als problema-
tisch (49 Prozent). Zu Jah-
resbeginn zeigte sich diese
Einschdtzung noch ange-
spannter mit sogar 55 Pro-
zent, die finanziell schlecht
da standen. Griinde hierfiir
liegen unter anderem in an-
haltenden Liquiditdtseng-
pdssen, von denen derzeit
noch jedes dritte Unterneh-
men berichtet. Gesamtwirt-
schaftlich erhoht sich die
Insolvenzgefahr von flinf
Prozent zum Jahresbeginn
auf jetzt acht Prozent. Die
Griinde fiir die angespann-
te finanzielle Lage werden
deutlich adressiert: Die
gestiegenen Zinsen und
Dokumentationspflichten
mindern den finanziellen
Spielraum. Angesichts der
anhaltend hohen Inflation,
steigenden Arbeitskosten
sowie zu befiirchtenden
weiteren Exportproblemen
sei von einer weiteren Ver-
schlechterung der finanzi-
ellen Lage auszugehen.

Die Ergebnisse basie-
ren auf den Aussagen von
257 Unternehmen aus den
Branchen Industrie, Handel
und Dienstleistungen mit
rund 37.500 Beschaftigten.
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Durch Investitionen

in den Ausbau des
Ladenetzes fiir Elektro-
fahrzeuge tragen die
Stadtwerke Goch aktiv
dazu bei, die Region
nachhaltiger zu gestal-
ten und die Energiewen-
de voranzutreiben - als
starker Partner vor Ort.

Verlasslicher Partner in der Krise

Die Stadtwerke Goch zeigen sich in unsicheren Zeiten als verlasslicher Partner fiir ihre Kunden und treiben gleichzeitig aktiv
die Nachhaltigkeitsagenda voran. Die bewahrte Beschaffungsstrategie und langfristige Preisgarantien haben die Kunden vor
den Auswirkungen der Energiekrise geschiitzt und das Vertrauen in das Unternehmen gestarkt. Jetzt wird der Weg
zur Energiewende gemeinsam beschleunigt. Auf ein Wort mit dem Geschaftsftihrer Carlo Marks.

Wir als Stadtwerke Goch konn-
ten die Energiekrise fiir unsere
Kunden auffangen und sie durch
unsere sukzessive Beschaffungs-
strategie vor (iberhéhten Preisen
schiitzen. Eine weitsichtige
Beschaffung machte es moglich,
sich gegen unvorhersehbare
Preissteigerungen, letztlich
ausgelost durch den volker-
rechtswidrigen Angriffskrieg
von Russland mit der Ukraine,
abzusichern und von den Markt-
schwankungen zu entkoppeln.
Die langfristig angelegten Pro-
dukte mit Preisgarantien haben
sich bewahrt. Wir legen unseren
Kunden auch weiterhin unsere
Produkte mit langfristigen Preis-
garantien ans Herz. So sind sie
unabhangig von den Schwan-
kungen des Energiemarktes

und haben Planungssicherheit.
Detaillierte Informationen geben

wir gern in unserem Service-Cen-

ter. Unsere Kunden schdtzen

die Beratung vor Ort und haben
Vertrauen in unser Team. Dieses
Vertrauen wurde im vergange-
nen Jahr auch ausgezeichnet:
Die Stadtwerke Goch wurden als
Branchensieger in Deutschland
das Focus Money-Siegel ,,Hochs-
tes Vertrauen” verliehen. Eine
Auszeichnung, die uns sehr ehrt.
Das Vertrauen unserer Kunden
ist fiir uns tiberaus wertvoll.

Ganzheitlich fiir die Region
Durch ihre Investitionen in
erneuerbare Energien und den
Ausbau des Ladenetzes fiir Elek-
trofahrzeuge tragen die Stadt-
werke Goch aktiv dazu bei, die

Region nachhaltiger zu gestalten
und die Energiewende voranzu-
treiben - als starker Partner vor
Ort. Somit setzen wir weiterhin
auf Nachhaltigkeit, Kundenzu-
friedenheit und eine verantwor-
tungsvolle Energiepolitik. Hierfiir
wurden wir durch Focus Money
mit den Siegeln ,Deutsch-

lands Beste - Stadtwerke" und
.Deutschlands Beste - Nachhal-
tigkeit 2023" ausgezeichnet.
Unsere Verpflichtung gegentiber
unseren Kunden geht weit tiber
die Lieferung von Energie hinaus.
In der Energiekrise haben wir be-
wiesen, dass wir ein verlasslicher
Partner sind, der die Bedurf-
nisse unserer Kunden versteht
und schiitzt. Wir haben viele
.gestrandete’ Kunden anderer
Anbieter aufgefangen und ihnen
eine zuverlassige Energieversor-
gung geboten. Und wir werden
uns auch in Zukunft so aufstel-
len, dass wir unseren Kunden ein
faires und bezahlbares Angebot
machen kénnen. Daflir arbeitet
das gesamte Stadtwerke-Team
gemeinsam an Ideen, Lésungen
und Innovationen.

Mit Engagement stehen die
Stadtwerke Goch fiir die Sicher-
heit ihrer Kunden - auchin
turbulenten Zeiten - und leisten
zudem ihren Beitrag zur Nach-
haltigkeit und CO,-Neutralitadt in
der Region.

Fahrplan fiir die Zukunft

Eine unserer Herausforderungen
in den nachsten Jahren besteht
darin, die Energie- und Warme-
wende vor Ort zu gestalten.

Carlo Marks ist Geschaftsfiihrer der Stadtwerke Goch.

Hierbei steht die Versorgungssi-
cherheit unserer Kunden immer
an erster Stelle. Daftir arbeiten
wir an einem Fahrplan fiir die Zu-
kunft, erarbeiten Szenarien zur
Warme- und Wasserstoffnutzung
und suchen Wege, um die CO,-
Emissionen weiter zu senken.
Sicherlich werden hierfiir einige
Investitionen getdtigt werden
muissen. Wichtig hierbei ist im-
mer, dass die Energiewende fiir

den Einzelnen bezahlbar bleiben
muss. Dies ist nicht ganz einfach
bei all dem was uns von der
Bundesregierung vorgegeben
wird. Aber genau hier miissen
wir ansetzen und den Gocher
Weg finden.

Nachhaltige Stromerzeugung
Bereits in den letzten Jahren
wurden mit dem Biomassekraft-
werk, das seit 2012 jahrlich mehr

Strom vor Ort in Goch erzeugt
als von den Gocher Haushalten
verbraucht wird und mit dem
Ausbau der PV-Anlagen in der
Region wichtige Schritte unter-
nommen.

Die Stadtwerke treiben in Ko-
operation mit den Stadtwerken
Kleve und Emmerich zahlreiche
Grof3photovoltaikanlagen am
Niederrhein voran. Nicht zuletzt
schwimmend auf einer Seefldche

im Ortsteil Kessel. Hier scheitert
es derzeit immer wieder an
bestehenden Einspeisekapa-
zitaten beim Ubertragungs-
netzbetreiber. Energiewende
wird nur funktionieren, wenn
entsprechende Moglichkeiten
geschaffen werden. Auch hier
gilt: nicht nur reden, machen!
Wir sind dabei.

Auch Windkraft ist natirlich in
unserem Fokus. Sollten Moglich-
keiten zur Errichtung bestehen,
ist es wichtig die Burgerschaft in
die Entscheidung und auch die
Erzielung von Ertragen einzu-
beziehen.

Wichtige Warmewende

Um die CO,-Emissionen in der
Region weiter zu senken, ist eine
Warmewende unumganglich.
Ein GroRteil der Emissionen ist
auf das Heizen und Kiihlen von
Gebauden zuriickzufiihren. Die
Stadtwerke Goch beschaftigen
sich intensiv mit der Warmewen-
de und wollen diese zu Gunsten
der Nachhaltigkeit und Klima-
neutralitdt in Goch mitgestalten.
Gemeinsam mit den Stadtwer-
ken Kleve haben die Stadtwerke
Goch den ,Digitalen Zwilling” auf
den Weg gebracht. Ein virtuelles
Modell ihres Versorgungsge-
bietes, mit dem kiinftig die
Parameter fiir die Planung von
Investitionen in die Versorgungs-
netze berechnet und die Aus-
wirkungen von Veranderungen
an Versorgungs- und Warmekon-
zepten sichtbar gemacht werden
kénnen. Ein entscheidendes
Werkzeug fiir die kommunale

Warmewende in der Region. Es
bietet die Moglichkeit, verschie-
dene Optionen fiir die Gebiete
zu simulieren, und kann so als
fundierte Entscheidungsgrund-
lage genutzt werden. Es gilt aber
nicht nur Veranderungen zu pla-
nen, sondern diese auch letztlich
auch umzusetzen. Individuelle
und gemeinschaftliche Warme-
versorgung, regenerative lokale
Energieerzeugung, Netzaus-
bau- und verstarkung sind hier
zentrale Themen, die erhebliche
Investitionen nach sich ziehen.
Fir die Stadtwerke als Energie-
versorger aber auch fiir den
Verbraucher, fiir Sie!

Und es ergeben sich viele ent-
scheidende bisher unbeantwor-
tete Fragen: Wie soll das tech-
nisch gehen? Wer soll was dafir
tun? Wer soll das finanzieren?
Wer soll das letztlich bezahlen?
Was kostet das fiir den Kunden?
Und das sind nur einige...

Ich kann Ihnen versichern,

die Stadtwerke Goch sind lhr
Partner in diesen Zeiten. Wie in
der Energiekrise - jetzt bei der
Warmewende. Wir wollen alle
einen 6kologischen Wandel. Wir
werden daher alles dafiir tun,
dass uns das gemeinsam gelingt.

Kontakt:

Stadtwerke Goch GmbH
Klever Straf3e 26-28
47574 Goch

Telefon: 0282393100
info@stadtwerke-goch.de
www.stadtwerke-goch.de
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Herr Dietzfelbinger, was
bewegt denn die Wirtschaft
in Ihrem IHK-Bezirk im
Moment ganz besonders?
Stefan Dietzfelbinger Die
Energiepreise stehen fiir uns
momentan an erster Stelle.
In Duisburg und am Nieder-
rhein werden zehn Prozent
des bundesweiten indus-
triellen Energieverbrauchs
benoétigt. Das gilt natiirlich
in erster Linie fiir die Stahl-
industrie, aber auch fiir die
Grillo-Werke, Krohne, oder
die chemische Industrie,
zum Beispiel Venator und
Solvay. Wir sind also {iber-
durchschnittlich abhdngig
vom Energiepreis, und wenn
der dramatisch zu hoch ist
wie im Augenblick, dann
kriegen wir ein Problem.

Wie konnen wir das denn
losen?

Dietzfelbinger Wichtig ist,
dass die Strompreise ge-
senkt werden — und zwar
fiir alle. Es kann ja nicht
sein, dass ein kleiner Teil
der Unternehmen, namlich
die groflen, davon profitie-
renund der Mittelstand leer
ausgeht.

Reden wir jetzt iiber eine
Strompreis-Briicke oder
eine Dauersubvention?
Dietzfelbinger Wirtschafts-
minister Habeck plant eine
Umverteilung von Steuer-
geldern. Wir sagen: Nehmt
doch erst mal alle Steuern
und Abgaben vom Strom-
preis runter. Das bringt
uns noch nicht auf sechs
Cent pro Kilowattstunde,
ware aber ein erster Schritt.
Dankbar wdren unsere Un-
ternehmen auch, wenn der
direkte Bezug von erneu-
erbarem Strom staatlich
unterstiitzt wiirde.

Die Forderung fiir die erste
Direktreduktionsanlage
von Thyssenkrupp ist in

trockenen Tiichern. Wird
das auch mit den iibrigen
drei Hochdfen im Duisbur-
ger Norden gelingen?
Dietzfelbinger Wir haben doch
gar keine Alternative dazu.
Wenn man den Stahlstand-
ort Duisburg als wichtigsten
in ganz Europa erhalten will,
dann muss man ihn auch
umbauen.

Das Land NRW soll die
erste Anlage mit 700 Mil-
lionen Euro fordern, der
Bund mit 1,3 Milliarden.
Machen wir das jetzt vier
Mal - oder wiire es da nicht
gleich sinnvoller, der Staat
wiirde einsteigen?
Dietzfelbinger Thyssenkrupp
hat sich zur Transforma-
tion bekannt, kann sie
aber natiirlich nicht allein
stemmen. Deswegen ist es
wichtig, dass der Staat hier
unterstiitzt. Eine direkte
staatliche Beteiligung hat
das Unternehmen ja schon
vor langerem ausgeschlos-
sen. Wenn ein Unternehmen
einen solchen grofen und
grundlegenden Wandel in
Angriff nimmt, dann geht
das nicht ohne Forderung.
Dabeiistjanoch langst nicht
gekldrt, wo der ganze griine
Wasserstoff tiberhaupt her-
kommen soll.

Wird denn bei der Fach-
konferenz des Fach- und
Fiihrungskrdfteverbandes
der IHKs und AHKs das
Thema einer ,,Wasserstoff-
hauptstadt Duisburg”eine
Rolle spielen?

Dietzfelbinger Auf jeden Fall!
Unser Standort ist bundes-
weit einer der Vorreiter fiir
die Transformation der
Industrie. Kaum irgend-
wo sonst trifft man auf ein
breiteres Know-how und
eine praxisorientiertere
Innovationslandschaft. Da-
von, dass der Einstieg in die
Wasserstoffwirtschaft hier

Q Bundesagentur fiir Arbeit
Agentur flr Arbeit Wesel

bringt weiter.

.Dle Energiepreise
stehen fur uns an erster Stelle”

Die IHK am Niederrhein sieht die hiesige Wirtschaft in einem wegweisenden Transformationsprozess,
wie ihr Hauptgeschaftsfiihrer erklart. Gerade Duisburg komme hier eine besondere Bedeutung zu.

Stefan Dietzfelbinger ist Hauptgeschéftsfihrer der Niederrheinischen Industrie- und Handelskammer. Foto: IHK

gelingt, werden viele ande-
re profitieren. Das werden
wir mit vielen interessan-
ten Vortragen und Besich-
tigungen deutlich machen.
Ein Highlight ist natiirlich
das Quartier im Wandel,
Ruhrort.

Nun zu den logistischen
und verkehrlichen Her-
ausforderungen. Wie geht
es weiter, nachdem die
Osttangente nun nicht
kommt?

Dietzfelbinger Es gibt ja die
Idee einer Querspange von
Logport iiber das Hafenge-
lande bis zur Autobahn.

Ist das plausibel?

Dietzfelbinger Als Zielkor-
ridor ist 2030 genannt. Die
Frage ist doch, ist das rea-
listisch und was machen wir
bis dahin? Letztlich ist dies
eine Notlésung. Die Osttan-
gente ware schneller und
effektiver gewesen. Schade,

dass die Duisburger Politik
das nicht konsequenter ver-
folgt hat.

Wie steht die IHK zum
A59-Ausbau — Tunnel oder
nicht?

Dietzfelbinger Ich kann das
Anliegen der Anwohner
und auch der Stadt Duisburg
verstehen. Aber: Wir wissen
alle, dass die Berliner Brii-
cke 2029 abgdngig ist. Und
ein Neubau kann auch zehn
Jahre dauern. Dann hatten
wir aktuell schon mindes-
tens drei Jahre erhebliche
Einschrankungen auf Duis-
burgs Strafen, selbst wenn
wir jetzt sofort beginnen
wiirden. Jetzt kommt die
Stadt Duisburg und for-
dert einen Tunnel und eine
Troglage: Das dauert weitere
sechs Jahre und die Finan-
zierung ist ungewiss. Auch
die Zufahrt zu den Hafen ist
in der Bauzeit kaum noch
moglich. Fir uns zdhlt vor

allem Schnelligkeit und
die Erreichbarkeit der Ha-
fen- und Industrieareale.
Das Risiko Infrastruktur ist
bei uns am Standort schon
heute grof3 genug. Denken
Sie nur an den Umbau Kreuz
Kaiserberg, die A 40-Briicke
oder die Briicken am Ruhr-
orter Hafen. Von der Uerdin-
ger Briicke oder der Briicke
der Solidaritdt gar nicht ge-
sprochen.

Was wiire denn die Alter-
native? Die Kommunika-
tion zwischen Stadt und
Bundesverkehrsministeri-
um ist ja scheinbar gestort.
Dietzfelbinger Da sind vie-
le Gesprache gelaufen und
laufen auch noch. Aber wenn
geklagt wird — sei es durch
die Stadt oder die Biirger,
wird sich das Thema weiter
verzogern. Und dann be-
steht die Gefahr, dassinden
Unternehmen Investitionen
ausbleiben, weil die Erreich-

geber-Service der
esel und des Jobcenters Kreis
0 (Montag bis Freitag, 8-18 Uhr)

barkeit in Duisburg grund-
satzlich als zu schlecht an-
gesehen wird.

Lassen Sie uns tiber Stéir-
ken in der Region sprechen:
Welches Bild wollen Sie den
auswidrtigen Teilnehmern
des Fachkongresses von
Duisburg und dem Kam-
merbezirk vermitteln?
Dietzfelbinger Duisburg steht
auf der Hitliste der Stadte-
reisen nicht ganzvorne, das
istjaklar. Gleichzeitig steckt
vom Auto bis zum Smart-
phone in ganz vielen Pro-
dukten ein Stiick Duisburg.
Ob chemischer Grundstoff
oder Konsumgiiterlogistik
— viele Produkte kommen
nicht ohne unser Zutun in
den Laden. Dass wir nun
den Kongress der Fach- und
Flihrungskrdfte der IHKs
und AHKs hier austragen,
ist eine gute Gelegenheit,
Duisburg mit seinen vielen
Facetten in Deutschland und
Europa vorzustellen. Die
Menschen hier kommen aus
aller Welt, sie sind sympa-
thisch, geradeaus und haben
das Herz am rechten Fleck.
Und vor allem ist Duisburg
eine Stadt, die Struktur-
wandel lebt und viele Poten-
ziale hat. Das mochten wir
unseren Gasten mit Stolz
und Selbstbewusstsein zei-
gen. Das Interesse ist grof3:
Rund 180 Fiihrungskrdfte
aus ganz Europa haben sich
angemeldet. Das zeigt: Hier
bei uns kann in den nachsten
Jahren viel passieren.

Duisburg hat grofsen Fach-
krdftemangel — und rund
33.000 Arbeitslose. Wie
passt das zusammen?
Dietzfelbinger Das ist zum
Teil strukturell verfestigte
Arbeitslosigkeit. Das sind
zum Teil Menschen, die
wir nur mit grofler Miihe
wieder in Arbeit bringen
konnen. Die gemeinsamen
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Anstrengungen lohnen sich
zwar, werden die gewalti-
ge Liicke aber alleine nicht
schlieRen. Deshalb brauchen
wir gezielte Zuwanderung.
Hier passiert immer noch
nicht genug, zum Beispiel
bei der Visavergabe in den
Herkunftslandern. Die Men-
schen sind erst in ihrem
Heimatland Bittsteller bei
den deutschen Behorden
dort und dann in Deutsch-
land bei der Ausldnderbe-
horde schon wieder.

Was wiirden Sie sich fiir
Duisburg noch wiinschen?
Dietzfelbinger Wir brauchen
vor allem Gewerbeflachen.
Eine Ansiedlung wie von
Rheinmetall in Weeze ware
in Duisburg oder im Ruhr-
gebiet undenkbar. Die Stadt
Duisburg hat es selbst in der
Hand, durch das Konzept des
Flachentausches neue Ge-
werbefldachen zu entwickeln.
In welcher Grofenordnung
das gelingen konnte, lassen
wir derzeit iiber eine Fach-
studie kldren. Politik und
Verwaltung miissen dann
aber auch bereit sein, un-
bequeme Entscheidungen
zu erkldren und sie durch-
zustehen.

Ein Blick in die Glaskugel:
Wie sieht denn Duisburg in
zehn Jahren in wirtschafft-
licher Hinsicht aus?
Dietzfelbinger Duisburg ist
jetzt Stahlhauptstadt Euro-
pas. 2033 sind wir Europas
Wasserstoffhauptstadt und
bereiten uns auf die Olympi-
schen Spiele vor. Die Chance
dazu haben wir. Wir haben
dann attraktive, beliebte
Wohnviertel, vor allem auch
in Ruhrort und Hochfeld.
Und wir haben eine noch
bessere Verbindung zum
Niederrhein.

MIKE MICHEL STELLTE DIE
FRAGEN.
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Der Stoff, aus dem die Traume sind

In Duisburg soll der Ausstieg aus der
Kohleverstromung und der Markt-
hochlauf der Wasserstoffnutzungen
gelingen. Dem geplanten Wasser-
stoff-Bildungszentrum kommt dabei
eine besondere Bedeutung zu. Das ist

der aktuelle Stand.

VON MIKE MICHEL

on Wasser-
stoff ist bei der
Transformation
der Industrie in
Duisburg viel
die Rede. Duisburg soll sogar
so etwas wie eine ,,Wasser-
stoff-Hauptstadt Europas
werden. Den praktischen
Umgang mit dem Stoff, aus
dem die Duisburger Traume
sind, beherrscht aber kaum
jemand. Kein Wunder, denn
noch spielt Wasserstoff im
alltaglichen Leben eine eher
untergeordnete Rolle. Doch
das soll sich dandern — und
insbesondere Handwerker
verschiedener Couleur miis-
sen fit sein im praktischen
Umgang mit Wasserstoff.
Techniker, Mechaniker,
Mechatroniker, Installa-
teure, Ingenieure und Be-

werden kiinftig mit Was-
serstoff umgehen miissen.
In ihrer derzeitigen Ausbil -
dung spielt er aber allenfalls
eine untergeordnete Rolle.
Das soll sich @andern, und die
Niederrheinische Industrie-
und Handelskammer hat
bereits Grundlagen fiir eine
entsprechende Zusatzquali-
fikation entwickelt. Um sie
in verschiedenen Berufs-
sparten vermitteln zu kon-
nen, soll dazu ein eigenes
Bildungszentrum aufgebaut
werden.

Denn neben der Umstel-
lung auf neue Anlagen und
neue Verfahren braucht es
auch geschulte Beschdf-
tigte, die mit der Wasser-
stofftechnologie umgehen
konnen. Damit die griine
Transformation in Indus-

Duisburg beantragt Fordermittel fur das Wasserstoff-Bildungszentrum. Die Antragsteller v.l.: Wirtschaftsdezernent Michael Riischer, Markus Bangen
(CEO duisport), Joachim Jungsbluth (ZBT), Britta Wortmann (Fraunhofer Institut), OB Soren Link, Monika Bartels (KWS Energy Knowledge), Ludger
Kramer (ETABO) und Alexander Garbar (duisport).

ort Duisburg geschafft wer-
den kann, hat die Stadt das
Vorhaben , Wasserstoff-
Bildungszentrum" fiir das
5-Standorte-Programm,
ein Forderprogramm des
Landes zum Kohleausstieg,
angemeldet.

In der Ndhe von HKM im
Duisburger Siiden soll mit
Fordermitteln des Landes
und des Bundes das neue
Bildungszentrum fiir die
Wasserstofftechnologie

mit dem Hafen, der KWS
Energy Knowledge, dem
Zentrum flir Brennstoff-
zellen-Technik (ZBT), dem
Verband fiir Anlagentech-
nik und Industrie-Service
(VAIS) sowie dem Fraun-
hofer-Institut fiir Material -
fluss und Logistik IML und
den Kammern soll in den
ndchsten Jahren mit den
Unternehmen in der Region
eruiert und getestet werden,
welche Module der Fortbil -

Sektoren notwendig und
welche Mindeststandards
einzuhalten sind. ,,Die Be-
schéftigten in den Betrieben
werden Pionierarbeit bei der
Umstellung der Anlagen auf
die neue Technik leisten,
so Oberbiirgermeister S6-
ren Link. ,,Wir wollen des-
halb die Strukturhilfen aus
dem Kohleausstieg ganz
gezielt fiir die Umschulung
der Beschédftigten nutzen.
Dafiir werben wir bei Bund

FOTO: ILJAHOPPING / STADT DUISBURG

Das Vorhaben werde von
vielen Unternehmen aus der
Stahlerzeugung, der ver-
arbeitenden Industrie, dem
Anlagenbau, der Energie,
Automotive und Logistik
gebraucht, ergdnzt Michael
Riischer, Wirtschaftsdezer-
nent der Stadt. ,,Wir miissen
heute die Weichen stellen,
um unsere Fachkrifte zu
qualifizieren und sie uns auf
diese Weise fiir die Region
und den Industriestandort
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erhalten“, sagt Riischer. Das
Wasserstoff-Bildungszent-
rum soll auf einem Grund-
stiick des Hafens in Ange-
rhausen nordlich von Tiger
& Turtle entstehen. ,Wir
haben in Duisburg bereits
zahlreiche, sehr konkre-
te Projekte gestartet, um
die griine Transformation
der Industrie voranzutrei-
ben. Wir benétigen aber
nicht nur die Infrastruktur
und Technik, um die Re-
gion zu einem zentralen
Wasserstoff-Drehkreuz zu
entwickeln, sondern auch
hervorragend ausgebildete
Fachkrdfte, die die Tech-
nologie beherrschen. Ich
bin davon iiberzeugt, dass
wir mit dem Bildungszen-
trum neue Maf3stdbe in der
Aus- und Weiterbildung im
Bereich Wasserstoff setzen
werden, sagt Hafen-Chef
Markus Bangen. Auflerdem
soll ein Bildungskonzept
rund um die Wasserstoff-
technologien  entwickelt
werden.

Das Projektkonsortium
sei zuversichtlich, dass eine
positive Bewertung und eine
Empfehlung des Struktur-
starkungsrates an die Lan-
desregierung erfolgen wer-
den, um die Forderung zu

schéftigte in der Industrie

trie und Logistik am Stand-

gebaut werden. Gemeinsam

Passgenaue Mobel
Zum Staunen

Tischlermeister Ralf Mangels und sein Team von ,StauNraum" entwerfen
und verwirklichen in Moers und Milheim malgefertigte
Einbaul6ésungen und ganzheitliche Raumkonzepte.

MaRgeschneiderte Losungen sind die Spezialitdt von StauNraum.

Immer dann, wenn Kunden beson-
dere Losungen suchen oder eigene
Vorstellungen haben, die von der
Stange nicht zu bekommen sind,
kommt das Team von ,StauNraum”
ins Spiel. ,Wir finden gemeinsam mit
den Kunden Losungen fiir diese Situa-
tionen”, erkldrt Inhaber Ralf Mangels.
Ob kleine Nischen, Dachschragen
oder schlauchartige Raume: Die
Tischler und Gestalter des Moerser
Unternehmens planen und montieren
- maRgeschneidert.

.Ganz am Anfang kommen wir
erstmal miteinander ins Gesprach”,
erzdhlt Ralf Mangels. Meistens ist mit
dieser ersten Begegnung auch ein
Besuch in der Ausstellung in Moers
oder Milheim verbunden. ,Das ist der
deutliche Unterschied zum Bestellen
im Internet: Wir sind regional, um

die Ecke und wir bleiben personlich
als Ansprechpartner an der Seite

des Kunden”, betont der Inhaber.
Basierend auf den Kundenwiinschen
entsteht durch die handwerkliche
und gestalterische Erfahrung des
.StauNraum"-Teams ein eigenes und
individuelles M&bel.

Schon bei der dreidimensionalen Pla-
nung am Bildschirm entstehen zum
Beispiel grolRe Kleiderschranke mit
besonderen Fahigkeiten. Und auch
das Thema Schrankbeleuchtung wird
nach funktionalen und &sthetischen
Gesichtspunkten in die Planung mit
einbezogen.

Nach dem AufmaR wird produziert:
Daflir kooperiert ,StauNraum®” mit
einem deutschen Unternehmen, das
ihnen durch eine computergesteuer-
te Fertigung Qualitdt und MalRarbeit
garantiert. Wenn die Bauteile dannin
Moers ankommen, riicken die eige-
nen Tischler zur Montage aus. ,Fiir
uns ist die wesentliche Frage: Wie soll

das Moébel genutzt werden und was
wollen Kunden unterbringen”, erklart
Mangels, . dann schaffen wir neuen
Raum". Das Projekt sei erst dann be-
endet, wenn der Kunde zufrieden sei.
Verldsslichkeit ist fiir uns ein hohes
Gut", sagt der Inhaber.

Rund 95 Prozent der Kunden in den
Filialen in Moers und Milheim sind
Privatkunden, die ihrem Zuhause
Mobel nach MaR génnen. Darliber
hinaus richtet das Team auch Praxen
oder Geschdftsraume ein. ,Aber nur
dann, wenn individuelle Lésungen
gefragt sind”, sagt Ralf Mangels.
Denn genau das sei ihr Handwerk bei
LStauNraum”.

dung in den verschiedenen

Kontakt: StauNraum
Uerdinger Straf3e 89
47441 Moers

Telefon 028418807633
www.staunraum.de

und Land um Zustimmung,.

Nordrhein-Westfalen zu

ermdglichen.

HARDERS

EIN TRADITIONSUNTERNEHMEN FEIERT GEBURTSTAG

Genau am 13. September 1973 erdffnete
Inhaber Rainer Wanders im jungen Alter von 23
Jahren auf der Neustrasse in Moers , die gerade zur
FuRgangerzone ausgebaut war, einen kleinen, aber
feinen Herrenausstatter — zusammen mit seinem
Geschaftspartner, Gerhard Hartschen, der dann
zwei Jahre spéter auch aktiv ins Geschaft einstieg.

Als Namensgebung wahlte man den Namen
HAR-DERS, eine Silbenzusammenlegung der
beiden Inhabernamen Hartschen und Wanders.

Durch groRen personlichen Einsatz und die
Unternehmensphilosophie: Behandle einen Kunden
wie einen guten Freund — korrekt, fair und ehrlich
— gelang es, sich in der Region einen Namen zu
schaffen und sich als fihrender Herrenausstatter zu
etablieren.

Zum Erfolg trug auch die Zusammenarbeit mit den
damals flihrenden Modelabels wie BOSS, KERN,
ARMANI, VERSACE, RENE LEZARD, CLOSED
und JOOP bei.

Nach 5 Jahren begann die Unternehmenserweiter-
ung mit einem Zweitgeschéft in Duisburg, das
Mitinhaber Gerhard Hartschen leitete.

Das Stammhaus in Moers wurde umgebaut und die
Verkaufsflache verdreifacht.

Jahre spéater folgten weitere Geschéfte in Wesel,
Dinslaken, Kleve, Krefeld und Zweitgeschafte in
Moers und Duisburg.

Nach dem Tode von Mitinhaber Gerhard Hartschen
gab Rainer Wanders die Einzelhandelsgeschéfte ab
—zum Teil an Mitarbeiter.

Auf dem Geldnde der Verwaltung wurde stattdes
sen eine Verkaufshalle von 700 gm angebaut. Es
entstand ein Outlet-Center mit Fachhandels-
ambiente.

Alles was ,Mann® braucht wird angeboten — von
klassischer Konfektion mit Anzlgen, Business
Hemden und Accessoires — als auch das gesamte
Sportswear-Programm mit Jeans, Sweatshirts,
Pullovern, Polos, T-Shirts und Outdoor-Jacken - flr
den Kunden von 18 bis 80.

Spezialisiert hat sich HARDERS zudem auf ein
Anzug-Baukastensystem von sechs verschiedenen
Herstellern, das wochentlich erganzt oder bestellt
werden kann.

Das Sortiment umfasst 30 verschiedene Konfek-
tionsgréRen. Passend zu den Anzigen gibt es
Krawatten, Fliegen, Tucher und Hosentrager.

Vor 10 Jahren wurde das Angebot mit einer
Damen-Abteilung erweitert. Auf 150 gm bietet das
Young-Fashion-Programm trendige Sportswear mit
Jeans, Hosen, Blusen, Shirts, Pullis, Leder- und
Outdoorjacken und Accessoires mit Glrteln, Schals
und Schmuck.

Gunstige Preise, Fachberatung, Kartenzahlung
und kostenlose Parkpldtze machen den Einkauf
unkompliziert und stressfrei.

Fashion Outlet  Neukirchen-Vluyn ¢ HochstraBe 41 « Telefon 02845/5558
donnerstags 10-19 Uhr « freitags 10-19 Uhr » samstags 10-15 Uhr - www.harders-outlet.de
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Geldern macht Ernst bei der Windkraft

Lange spielte die Windenergie in der Stadt keine grof3e Rolle. Das dndert sich gerade drastisch. Es entstehen gigantische
Anlagen. Schon bald soll auf Gelderner Gebiet mehr Strom durch Wind produziert werden, als die Stadt insgesamt verbraucht.

VON MARTIN VAN DER PUTTEN

ielen Passanten
diirfte die Bau-
stelle bereits
aufgefallen sein:
An der Strafle
,Am Holldander See“, an
der Einmiindung zu ,An
den Niersauen, direkt
gegeniiber von Unimicron,
rollen aktuell die Bagger.
Hier wird nicht etwa eine
neue Halle fiir den Halb-
leiterhersteller errichtet,
hier wird die Energiewende
vorangetrieben. Es entsteht
ein neues Umspannwerk,
das an dieser Stelle durch
Windenergie erzeugten
Strom ins Netz einspeisen
wird. Das neue Umspann-
werk ist notig, denn die Ka-
pazitdten der Windrader, die
gerade in Geldern gebaut
werden, haben es in sich.
Und sie alle werden ihren
Strom {iber dicke Erdkabel
zum Umspannwerk in der
Baersdonk liefern.

Rund zehn Kilometer
entfernt, an der niederldn-
dischen Grenze zwischen
Walbeck und Liillingen,
entstehen in der Steprather

Heide derzeit drei riesige
Windrader der neuesten
Generation. Die Anlagen
sind vom deutschen Her-
steller Nordex und haben
eine Nabenhohe von 165
Metern. Rechnet man die 75
Meter langen Rotorbldtter
hinzu, ergibt sich also eine
Gesamthohe von rund 240
Metern.

Mit solchen Zahlen wirft
Bernd Wienhofen von der
Betreiberfirma Biirgerwind -
park Gelderland nur so um
sich. Bei einem Ortstermin
bringen er und seine Kolle-
gen die anwesenden Gaste
auf den neuesten Stand. Ver-
treter der Volksbank an der
Niers, die das Projekt finan-
ziert, sind ebenso darunter
wie Verantwortliche der
Uedemer Baufirma Omexom
(friher Horlemann) und
Biirgermeister Sven Kaiser
sowie der erste Beigeordne-
te Tim van Hees-Clanzett als
Vertreter der Stadt Geldern.

»Es ist uns wichtig, die
Leute vor Ort mitzunehmen,
alle sollen etwas von dem
Projekt haben“, sagt Wien-

hofen. Deshalb habe man
eine lokale Bank gewdhlt,
deshalb gingen die Auftra-
ge auch an viele Firmen aus
der Umgebung. Und auch
die Biirger der umliegenden
Ortschaften kénnen sich di-
rekt an den Anlagen iiber die
ebenfalls am Bau beteiligte
Genossenschaft — Biirger-
energie Straelen beteiligen.

Zuriick zu den Zahlen:
Uber 5,7 Megawatt (MW)
Leistung verfiigt jedes
der drei Windrdder in der
Steprather Heide und in
der Loehrheide nordlich
von Pont errichten die Ver-
antwortlichen zwei weitere
baugleiche Anlagen. Zum
Vergleich: Der Energie-
atlas NRW, eine Ubersicht
des Landesamts fiir Natur,
Umwelt und Verbraucher-
schutz, listet fiir Ende 2022
fiir ganz Geldern lediglich
flinf Windrader im Bestand
auf, die gemeinsam mit 5,8
MW in etwa auf die Leistung
kommen, die eine der neuen
Anlagen erzielen kann.

Die erste Hdlfte der Wind-
rader, die bis zu einer Hohe

Die neuen Windrader in der Steprather Heide bestehen aus mehreren
Komponenten. Die ersten 80 Meter, die man auf dem Foto schon sieht,

sind aus Beton, dartiber wird Stahl verbaut.

FOTO: VDP

von 80 Metern aus Beton be-
stehen, steht schon. In den
kommenden Wochen wer-
den die Stahlbauteile gelie-
fert und montiert. Dazu ist
ein 900-Tonnen-Kran not-
wendig, der mit 60 Lastwa-
gen in Einzelteilen angelie-
fert und eine Woche lang vor
Ort montiert werden muss.
Trotz solch notiger tech-
nischer Hochstleistungen
soll laut den Betreiberfir-
men nun alles recht schnell
gehen. Das Umspannwerk
in Geldern soll im Novem-
ber fertiggestellt werden
und noch vor Weihnachten
der erste Windstrom aus der
Steprather Heide ins Netz
flieBen. 20 bis 25 Jahre sollen
die fiinf neuen Anlagen lau-
fen und etwa 12.000 Haus-
halte mit Strom versorgen.
Insgesamt sollen in Gel-
dern bis 2025 rund 20 neue
Windenergieanlagen ent-
stehen. Weitere sind unter
anderem in Walbeck, Pont,
Hartefeld und Kapellen ge-
plant. Spdtestens dann, so
sagte es Claus von Vorst
von den Stadtwerke kiirz-

lich, solle in Geldern durch
Windenergie so viel Strom
erzeugt werden, wie die
ganze Stadt im Jahr ver-
braucht.

Dadieverschiedenen Be-
treibergesellschaften sich
verpflichtet haben, eine
Kommunalabgabe zu ent-
richten, profitiert auch die
Stadt Geldern finanziell vom
Ausbau der Windkraft. Zwi-
schen 300.000 und 500.000
Euro sollen jdhrlich in die
Stadtkasse fliefen, besagt
eine Schdtzung der Verwal-
tung. Und auch die Gelderner
sollen neben der Moglich-
keit, genossenschaftliche
Anteile zeichnen zu kénnen,
auf eine weitere Weise von
der griinen Energie profi-
tieren. Eine Biirgerstiftung
wird gerade gegriindet, in
die alle Betreiberfirmen und
die Stadt Geldern einzahlen.
150.000 Euro jdhrlich sollen
dann an soziale Projekte,
Initiativen und Vereine ge-
zahlt werden, so wie es dhn-
liche Stiftungen in Kerken
und Issum bereits hand-
haben.

Mit Gelderland Mobile auf grof3e Fahrt

Die Lutz & van Bebber GmbH ist der Wohnmobilspezialist in Geldern und bietet Verkauf, Vermietung, Werkstatt und Zubehar.

Urlaub mit dem Reisemobil er-
freut sich seit Jahren steigender
Beliebtheit. Die Zahl der Neu-
zulassungen von Freizeitfahr-
zeugen hat Rekordwerte erreicht
und auch die Nachfrage nach
Miet-Wohnmobilen ist weiter-
hin hoch. Der Vorteil liegt auf
der Hand. Mit dem Wohnmobil
genieRen Urlauber maximale
Freiheit und kénnen sich auch
spontan auf einen Kurzurlaub
ans Meer oder auf eine Stadte-
reise begeben.

Wer sich fiir ein eigenes Wohn-
mobil interessiert oder ein pas-
sendes Modell mieten méchte,
ist bei der Lutz & van Bebber
GmbH mit dem Fahrzeugverleih
Crazy Rent und dem Verkaufs-
service Gelderland Mobile an
der richtigen Adresse. ,Mit dem
Reisemobil sind Urlauber ganz
flexibel unterwegs und kénnen
jederzeit entscheiden, wohin sie
fahren mochten”, erzahlt Ge-
schaftsfiihrer Richard van Beb-
ber, der die Firma im Marz von
seinem Vater Bernd van Bebber
tbernommen hat und heute
gemeinsam mit seiner Schwes-
ter Charlotte van Bebber fiihrt.
.Und wenn das Wetter einmal
nicht mitspielt, reist man einfach
weiter.” Das passende Fahrzeug
finden Interessierte auf dem gro-
Ren Geldande von Gelderland Mo-
bile. Hier befindet sich stets eine
grolde Anzahl von gebrauchten
und neuen Reisemobilen. Das
Angebot reicht vom Kastenwa-
gen Uber teil- oder vollintegrierte

Das passende Fahrzeug finden Interessierte auf dem groféen Gelande von Gelderland Mobile. Insbesondere im Herbst gibt es ein vielfaltiges Angebot an interessanten Halbjahresmodellen, die im Friihjahr zugelassen wurden
und einen Sommer (ber in der Vermietung waren. Rechts zu sehen: die gltickliche Besitzerin nach der Ubergabe des neuen Fahrzeugs.

Wohnmobile hin zu Modellen
mit Alkoven. Insbesondere im
Herbst gibt es ein vielfaltiges
Angebot an interessanten Halb-
jahresmodellen, die im Friihjahr
zugelassen wurden und einen
Sommer Uber in der Vermietung
waren. ,Fur Camping-Neu-

linge sind insbesondere die
Carado-Modelle gut geeignet”,
weild Richard van Bebber. ,Die
Einsteigermarke ist eine Tochter-
firma von Hymer und weist

ein sehr gutes Preis-Leistungs-
verhdltnis auf.” Daneben gibt es
ein breites Spektrum bekannter
Hersteller wie Hymer, Carado,
Crosscamp oder Laika sowie

Wohnwagen von Hymer-Eriba.
Ist das passende Modell nicht
dabei, kénnen die Kunden ihre
Wiinsche den Beratern von Lutz
& van Bebber GmbH mitteilen.
Durch gute Kontakte zu Herstel-
lern haben die Experten schon
viele Trdume realisieren kdnnen.
Nach dem Kauf stehen die
Experten den Kunden weiterhin
zur Verfligung und bieten in der
hauseigenen Werkstatt neben
Gas-, Dichtigkeits- und DEKRA-
Priifungen auch Nachriistungen
des Fahrzeugs auf das zulassige
Gesamtgewicht sowie Reifen-,
Bremsen- und StoRdampfer-
services. Flir Camping-Neulinge

bietet es sich an, zundchst ein
Wohnmobil zu mieten. Uber
den Fahrzeugverleih Crazy Rent
stehen in Geldern derzeit iber
50 Fahrzeuge zur Verfiigung. Bei
der Wahl des passenden Modells
helfen die Berater jederzeit
weiter. ,Wir fragen zundchst, mit
wie vielen Personen die Kunden
verreisen mochten”, erklart
Richard van Bebber. ,Wichtig
sind auch Reiseziel und Urlaubs-
form. Wer mit dem Wohnmobil
zwei Wochen am Strand stehen
mochte, profitiert vom Komfort
eines groReren Modells.” Fiir
typische Roadtrips mit stan-

dig wechselnden Standorten

empfehlen sich kompaktere
Fahrzeuge, mit denen Urlauber
auch problemlos Stddte bereisen
kénnen. Bei Crazy Rent gibt es
ausschlieRlich neue, moderne
Reisemobile, die im gleichen
Jahr zugelassen wurden. Diese
verfligen iber eine umfang-
reiche Ausstattung mit Airbags,
ABS, Tempomat, Klimaanlage,
Markise und Fahrradtrager.
Neben inkludierten fahrzeugspe-
zifischen Komponenten wie dem
passenden Stromkabel, einem
Wasserschlauch, der Grundaus-
stattung fur die Bordtoilette und
einer vollen Gasflasche, kénnen
Kunden auch Campingstiihle

und einen Tisch dazu mieten.
Keine Sorgen mussen sich die
Mieter auch bei der Wahl ihrer
Urlaubsroute machen, denn bei
der Vermietung gibt es keine
Beschrankung hinsichtlich der
gefahrenen Kilometer.

Mit der Hausmesse am 28. Okto-
ber beginnt traditionell die neue
Miet-Saison und Buchungen fir
2024 sind maoglich. ,.Besonders
gefragt sind die Reisemobile
immer in den Sommerferien
von Nordrhein-Westfalen”, weill
Richard van Bebber. ,Wer in
diesem Zeitraum in den Urlaub
fahren mochte, sollte friihzeitig
buchen.” Das ist werktags beim

Anbieter, (iber das Internetpor-
tal www.crazyrent-mobile.de
oder direkt bei der Hausmesse
moglich. Am Tag der offenen
Tilr kénnen sich Interessierte
auch (ber die neusten Modelle
der Hersteller informieren oder
sich bezliglich eines passenden
Reisemobile beraten lassen.

Kontakt:

Lutz & van Bebber GmbH

Am Pannofen 75-77

47608 Geldern

Telefon: 2831910 28 28
Weitere Infos unter
www.crazyrent-mobile.de und
www.gelderland-mobile.de
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Grubenwasser fur
Fernwarme nutzen

Es gilt als ,,Ewigkeitslast* des Bergbaus: das Gruben-
wasser. Die kaum vorstellbare Menge von 8,5 Millio-
nen Kubikmeter konnen jahrlich aus dem Bergwerk
Walsum gepumpt und fiir Warmeenergie genutzt
werden. Wie das funktioniert.

VON MIKE MICHEL

rubenwasser ist

eine nachhalti-

ge Energiequel -

le — dasind sich

SPD und CDU in
Duisburg einig. Deshalb soll
die Verwaltung in Zusam-
menarbeit mit den Stadt-
werken das Grubenwasser
des bereits seit 2008 still-
gelegten Bergwerks Wal-
sum bei der kommunalen
Warmeplanung einbezie-
hen. Diese Forderung hatte
zundchst die Fraktion der
Linken gestellt, nun gibt es
auch einen gemeinsamen
Antrag von Sozial- und
Christdemokraten  dazu.
Das stetig nachstromen-
de Wasser wird schon seit

Jahren abgepumpt und in
den Rhein geleitet. Und das
ist eigentlich eine Energie-
verschwendung: Es stammt
ndmlich urspriinglich aus
mehreren hundert Me-
tern Tiefe und ist daher im
Durchschnitt etwa 30 Grad
warm. Damit hdtte der Ein-
satz von Grubenwasser
grof3e Vorteile zum Beispiel
auch gegeniiber einer Luft-
warmepumpe, die solche
Durchschnittstemperaturen
meist nicht erreichen kann.

SPD und CDU sprechen
von einer ,nachhaltigen
Wadrmequelle, die bisher in
Duisburg noch nicht ge-
nutzt wird“. Dabei hat die
Bezirksregierung Arnsberg

der RAG die wasserrechtli-
che Erlaubnis zum Zutage-
fordern von Grubenwasser
auf der Schachtanlage Wal-
sum und zum Einleiten in
den Rhein zunachst bis Ende
2035 erteilt.

Die im Grubenwasser
enthaltene Warmeenergie
sei ideal fiir den Einsatz in
GrofSwdrmepumpen, heif3t
es im Antrag der Parteien.
Der Wirkungsgrad beim
Einsatz mit Grubenwasser
sei sehr hoch. Die Warme-
pumpen erzielen mit dem
Grubenwasser eine Aus-
gangstemperatur von 130
Grad. Dann kann die Ener-
gie direkt ins Fernwdrme-
netz gespeist werden. Die

Diese Pumpe befordert Wasser aus 750 Metern Tiefe in Walsum an die Oberflache.

Stadtwerke in Bochum zum
Beispiel haben bereits vor
neun Jahren mit der War-
megewinnung aus Gruben-
wasser an der Zeche Robert
Miiser begonnen.

Mehr als die Halfte des
Endenergieverbrauchs
Deutschlands werde fiir die
Warmeerzeugung bendétigt,
so die Parteien. Daher sei
eine Senkung der bendtig-
ten Wadrmeenergie durch
Ddammung und den Einsatz
erneuerbarer Energie von
entscheidender Bedeutung.
Dabei soll mit der kommu-
nalen Warmeplanung die
stadtische Heizinfrastruk-
tur moglichst klimaneutral
umgebaut werden. Kon-

ventionelle Warmeerzeu-
gung mit Erdgas verbraucht
etwa 220 Gramm Kohlen-
dioxid pro Kilowattstunde,
mit dem Einsatz von Gru-
benwasser konnte dies auf
etwa 140 Gramm CO, ge-
senkt werden. Ohne Forde-
rung diirfte die Fernwdrme
auf Basis von Grubenwas-
ser flir den Endverbraucher
anfangs noch nicht allzu
glinstig sein. Das dndert
sich, je hoher die geplante
CO,-Steuer in den nachsten
Jahren ausfallt. Fiir die eige-
ne Okobilanz hingegen wire
diese Form der Energiege-
winnung aber von Anfang
an ein Gewinn. Fernwarme
soll bei der kommunalen

Wadrmeplanung in Duisburg
ohnehin eine wichtige Rolle
einnehmen.

Die Stadtwerke Duisburg
versorgen aktuell bereits
rund 70.000 Haushalte mit
Fernwdrme, weitere 15.000
sollen in den nachsten Jah-
ren dazukommen. Kiirz-
lich wurde dazu bereits das
neue Blockheizkraftwerk in
Hochfeld in Betrieb genom-
men, um geniigend Kapazi-
tdten flir die Ausweitung zu
haben. Fernwarme wird es
aber nicht in allen Stadt-
teilen geben. Eine gewisse
Ndhe zu den Heizkraftwer-
ken beziehungsweise zum
vorhandenen Fernwarme-
netz ist wahrscheinlich da-

Ein Paradies fiir Weihnachtsdeko

Der Knullermarkt in der Duisburger Innenstadt ist weit tGiber die Grenzen der Ruhrgebiets-Metropole bekannt und beliebt. Mehr als 50.000
Artikel werden auf 3000 Quadratmetern prasentiert. Die erste und groRte Weihnachtsdeko-Abteilung Deutschlands hat wieder gedffnet.

Der Knillermarkt in der Duisbur-
ger Fulgangerzone ladt Besu-
cher wieder ein, in Weihnachts-
stimmung zu kommen und sich
schon jetzt fiir die diesjahrige
Weihnachts-Saison inspirieren
zu lassen. Oft bereits im Juli
erstrahlt der Knillermarkt tradi-
tionell als Vorreiter in festlichem
Lichterglanz und prasentiert

auf 3000 Quadratmetern eine
breite Palette von zauberhaften
Dekorationen. ,Unsere Besucher
dirfen sich in diesem Jahr tiber
skandinavische Gemiitlichkeit,
natdrliche Eleganz und festliche
Farbenspiele freuen”, verspricht
Inhaberin Petra Manoah. Die
nordische Asthetik ziehe viele
Deko-Liebhaber in ihren Bann.
Mit klaren Linien, sanften Farben
und gemuitlichen Elementen
wird eine behagliche Atmo-
sphare geschaffen, in der man
herrlich entspannen kann”, sagt
Petra Manoah. Im Kontrast zur
natirlichen Eleganz stechen far-
benfrohe Elemente hervor, die
harmonisch miteinander kom-
biniert werden kénnen und eine
frohliche Stimmung erzeugen.
.Von August bis Dezember
kénnen unsere Kunden in das
Dekoparadies eintauchen und
Teil eines magischen Weih-
nachtserlebnisses werden”, sagt
die Inhaberin.

Natrlich gibt es auch ein riesiges
Angebot an aktueller Herbstdeko
mit eher gedeckten Farben.
.Trotz der GroRe geht es bei uns

Alles, was das Herz begehrt: Schon jetzt finden Kniillermarkt-Kunden eine riesige Auswahl an auBergewohnlichem Weihnachtsschmuck.

sehr traditionell und familiar zu.
Der Service und die Zufrieden-
heit unserer Kunden sind uns
enorm wichtig”, sagt Serpil
Cicek von der Marketingleitung
des Marktes. Individualitat und
eine durch Dekorateurinnen
vorgenommene professionelle
Darbietung der Artikel sind wei-
tere Vorteile des Unternehmens,
das im Februar vergangenen
Jahres sein 25-jahriges Bestehen

feierte. Dabei bewegt sich der
Kntllermarkt stets am Puls der
Zeit, folgt Trends, setzt aber
auch eigene Akzente, weil er
seine Produkte zum Teil selbst
herstellt. Dartiber hinaus tritt der
Kntllermarkt noch den Beweis
an, dass schone Deko nicht auto-
matisch teuer sein muss. Faire
Preise, die fiir jeden Kunden
erschwinglich sind, sind ein wei-
terer Pluspunkt des Marktes, der

sich langst weit tiber die Grenzen
der Stadt hinaus einen guten
Namen gemacht hat. Wer den
Weihnachtsstress also friihzeitig
vermeinden will, der ist bestens
beraten, sich im Kniillerparadies
schon jetzt umzusehen, ganz
ohne Zeitdruck.

Ubrigens: Dank des hauseige-
nen Parkplatzes vor dem Markt
lassen sich die Waren auch ganz
problemlos ins Auto packen.

Kontakt:

Kniillermarkt GmbH
Miinzstrafe 37-43

47051 Duisburg

Telefon: 0203 28 7102
E-Mail:
kontakt@knuellermarkt.de
www.knuellermarkt24.de

Im Onlineshop lassen sich die
Trend-Artikel aus dem Markt
auch direkt bestellen.
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flir eine Grundvorausset-
zung. Neue, viele Kilometer
lange Fernwdrmerohrver-
legungen waren wohl un-
wirtschaftlich und wiirden
fiir den Stadtwerkekunden
zu hohen Fernwdrmekos-
ten fithren.

Bis 2035 soll die Fernwar -
meerzeugung bei den Stadt-
werken auch klimaneutral
erfolgen. Moglich ware das
zum Beispiel durch klima-
neutral erzeugten Wasser-
stoff, den das jetzt noch
mit Gas betriebene Block-
heizkraftwerk in Hochfeld
verarbeiten kénnte.

Wo dieser Wasserstoff
letztlich produziert werden
soll, ist derzeit noch offen.

Jedes Jahr prasentiert der Kniillermarkt neue Dekoartikel, die man

sonst nirgendwo findet.
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.Der Kreis Wesel zeigt sich robust”

Anzeige

Lukas Hdhnel, Leiter der EAW — EntwicklungsAgentur Wirtschaft, spricht im Interview tiber die aktuellen
wirtschaftlichen Herausforderungen, die Starken des Kreises und die wichtigsten Projekte.

Herr Hiihnel, Sie haben

Thr Amt als Leiter der EAW
zum Ende der Pandemie
angetreten. Wie fillt Ihre
Bilanz aus?

Lukas Hahnel Die Arbeit lebt
vor allem von personlichem
Austausch und intensiver
Netzwerkarbeit, was wah-
rend der Pandemie leider
gelitten hat. Inzwischen
strukturiere ich das breite
Aufgabenspektrum der EAW
neu und richte es an den ak-
tuellen Herausforderungen
aus. Dafiir gehe ich proaktiv
in den Austausch mit Bran-
chenverbdanden und Unter-
nehmen, mit Hochschulen,
und den Kolleginnen und
Kollegen auf kommunaler
und regionaler Ebene. Durch
eine gute Abstimmung las-
sen sich Krafte biindeln.

Inflation, Energiekrise,
Klimawandel — Die Zeiten
sind rauer geworden. Wie
ist der Kreis Wesel durch
die letzten beiden Jahre ge-
kommen?

Hihnel Auch wenn die ak-
tuellen  Konjunkturdaten
in Deutschland nicht gut
aussehen, die Wirtschaft
im Niederrhein Kreis Wesel

zeigt sich recht robust: Die
Zahl der Unternehmens-
insolvenzen in den beiden
vergangenen Jahren war
niedriger als in den Vor-
jahren und es gibt bei uns
mehr Gewerbeanmeldun-
gen als -abmeldungen.
Auch die Zahl der sozial-
versicherungspflichtig Be-
schéftigten ist im letzten
Jahr gestiegen.

Wo liegen die Heraus-
forderungen fiir die nahe
Zukunft?

Hahnel Die Umstellung auf
klimaneutrale  Produkti-
onsprozesse stellt auch die
hiesigen Unternehmen vor
enorme Herausforderun-
gen. Fiir mich steht fest,
dass die Wirtschaftsforde-
rung das begleiten und ins-
besondere die mittelstandi-
schen Unternehmen hierbei
unterstiitzen muss.

Was sind die wichtigsten
Projekte, die Sie gerade im
Kreis Wesel beschdiftigen?
Hihnel Die Koordinierung
des Breitbandausbaus in den
landlichen Teilen des Krei-
ses ist nach wie vor eine he-
rausfordernde Aufgabe, die

EAW-Leiter Lukas Hahnel hat noch
viel vor. FOTO: EAW
wir auch auf Fiihrungsebe-
ne eng begleiten. Auflerdem
beraten wir Unternehmen
intensivbeider Optimierung
von Energie- und Ressour-
cenverbrauch. Mit dem Pro-
jekt , Energiemanagement
auf Gewerbefldchen in der
Metropole Ruhr“ tragen wir
zu einer nachhaltigen, ener-
gie- und fldchensparenden
Nutzung des Gewerbe- und
Industriefldchenbestands

bei. Beim Thema Fach- und
Arbeitskraftemangel er-
arbeiten wir gemeinsam
mit  Branchenverbanden

und Akteuren Losungsan-
satze. Ein Klares Statement
des Kreises fiir die Auszu-
bildenden ist hier auch die
Eroffnung des neuen Be-
rufsschulcampus  Moers.
Die Standorte Dinslaken
und Wesel werden folgen
und positionieren die Regi-
on weiter als modernen und
zukunftsweisenden Ausbil -
dungsort.

Wo liegen die Stdirken des
Kreises Wesel?

Hahnel Der Niederrhein Kreis
Wesel hat den Strukturwan-
del gut bewadltigt. Unsere
Wirtschaft ist eher mittel-
standisch und heterogen
geprdgt, mit Schwerpunk-
ten in Logistik, Chemie und
Maschinenbau.  Vielfach
sind unsere Unternehmen
auch fithrend bei Spezial-
produkten auf dem Welt-
markt. Dazu gehdren zum
Beispiel das Chemieunter-
nehmen Altana aus Wesel,
der Landmaschinenher-
steller Lemken aus Alpen
oder auch das Unternehmen
Trox aus Neukirchen-Vluyn.
Daher liegt die Exportquote
seit Jahren iiber dem lan-
desweiten Durschnitt.

Ein klares Statement des Kreises flr die Auszubildenden ist die Eroffnung des neuen Berufsschulcampus
Moers. Die Standorte Dinslaken und Wesel werden folgen.

Was muss sich verbessern?

Hahnel Wir arbeiten daran,
die Wirtschaftsférderung
agiler zu machen und noch
besser auf die Beratungsbe-
darfe der Wirtschaft zu re-
agieren. Gleichzeitig wollen
wir unsere Rolle als Teil der

Kreisverwaltung strategi-
scher nutzen. Auch sind wir
in einen intensiveren Aus-
tausch mit unserer Hoch-
schule Rhein-Waal gegan-
gen, um Hochschule und
Wirtschaft im Niederrhein-
Kreis Wesel noch besser zu

FOTO: KREIS WESEL

verzahnen. Von Vorteil ist
sicherlich, dass sich unter
Landrat Ingo Brohl auch
sehr stark personlich in
diesen Bereichen einbringt.

CHRISTIAN HENSEN
STELLTE DIE FRAGEN.

Seit mehr als einem Vierteljahrhundert pragt Teak24 die
Welt der hochwertigen Gartenmdébel.

Johannes Hovelmann, der Griinder des Familienunternehmens am Nieder-
rhein und seine Tochter Carolin Hévelmann definieren Qualitat, Nachhal-
tigkeit und Kundenservice als Grundpfeiler ihrer Firma. Dabei stehen die
individuelle Beratung der Kunden und die Leidenschaft fiir hochwertige
Gartenmobel stets an erster Stelle.

Der Slogan ..M6bel zum GenieRen” spiegelt perfekt die
Philosophie von Teak24 wider.

Die Produktpalette umfasst eine breite Auswahl an Teakholzmébeln, die
qualitativ hochwertig sind und zu fairen Preisen angeboten werden. ,Teak-
holz zeichnet sich nicht nur durch seinen warmen Farbton und seine Ro-
bustheit aus, sondern es ist auch duRerst wetterfest, langlebig und pflege-
leicht”, erklart Geschaftsfiihrerin Carolin Hévelmann. Das macht Teakholz
zu einem idealen Material fir den Outdoor-Bereich, wo die Mobel den Wit-
terungsbedingungen ganzjdhrig standhalten miissen

Teak24 GmbH

AntoniterstraRe 2 (direkt an der B9)
47551 Bedburg-Hau

Telefon: 02821-450250

E-Mail: info@teak24.de

Offnungszeiten von Marz bis einschlieRlich September:
Montag - Freitag: 10:00 - 18:00 Uhr & Samstag: 10:00 - 16:00 Uhr

Méobel aus zertifiziert nachhaltiger Quelle

Die Teakholzmdbel von Teak24 werden direkt und ohne Zwischenhandel
aus Indonesien importiert und sind mit .Indonesian Legal Wood" zertifi-
ziert. Die Zertifizierung garantiert, dass die Mobel aus nachhaltig bewirt-
schafteten Quellen der staatlichen Forstbehorde in Indonesien stammen.
Johannes und Carolin Hévelmann iberzeugen sich regelmafig vor Ort bei
ihren langjahrigen Handlern von den Bedingungen der Mobelproduktion &
Materialbeschaffung. Dabei achten sie nicht nur auf die Qualitat des Holzes
und der Verarbeitung, sondern auch auf die sozialen und 6kologischen As-
pekte der Produktion.

Die Kombination aus On-& Offlinehandel von Teak24
hat sich iiber die Jahre bewdhrt:

Im Onlineshop erhdlt man ausftihrliche Produktinformation und Fotos zu
den angebotenen Mobeln wie Gartenbdnke,- Tische und Gartenmobel-
Sets. Auch Sonnenliegen, Kissen, Strandkérbe und Dekorationsartikel
findet man hier. Die telefonische Beratung durch die erfahrenen Verkau-
ferinnen spielt dabei fiir Kunden aus ganz Deutschland eine zunehmend
groRe Rolle. Die Kunden kénnen die Ware online oder telefonisch bestel-
len und nach Hause liefern lassen. GroRteils werden die Mébel komplett
aufgebaut angeliefert, sodass eine Montage nicht erforderlich ist und der
Kunden diese sofort benutzen kann. Die meisten Artikel werden innerhalb
von nur ein bis zwei Werktagen per Paketversand verschickt. Schwere und
sperrige Produkte werden deutschlandweit innerhalb von nur maximal
vier Wochen per Spedition geliefert.

g Personliche Beratung vor Ort

Am Firmensitz in Bedburg-Hau kénnen sich die Kunden personlich
beraten lassen, die Teakholz M&bel nach Herzenslust ausprobieren
und direkt ab Lager mitnehmen. Egal ob fiir den Balkon, die Terras-
se oder den Lieblingsort im Garten: Hier konnen die bequemen M6-
belstiicke mit den passenden Auflagen in verschiedensten Farben
zusammengestellt werden. Das Team aus langjdhrigen Mitarbei-
ter*innen im Verkauf, der Verwaltung und der Logistik steht mit viel
Engagement hinter dem Namen Teak24- getreu nach dem Motto
.Mébel zum GenieRen”.

Carolin und Johannes Hévelmann feiern in diesem Jahr unter anderem die 20-jéhrige
Firmenzugehdrigkeit des Mitarbeiters Volker Koster



Exklusive GESCHENK-AKTION

bel unseren Turen und Toren!

Bei Bestellungen bis einschlieBlich 31.10.2023 schenken wir lhnen die Demontage
tor gmbh @ und Entsorgung des alten Tores/der alten Tur.

www.almtor.de

Alles aus
einer Hand!

Sektionaltor
RAL 9016, jetzt

Inkl. ab1 m *-

Montage

Haustur, jetzt

s M-Sicke, \ inkl. MwsSt. *
G  woodgrain, nioge > 3990,

e Montage

Bullermannshof 15 in WeIB —
u [l
47441 Moers Energle- 5:39( BAFA-Forderung nutzen

: / . .
Jodon Sa: 10-13 Uhr Spare"de inkl. Mwst. und zusétzlich sparen.

Mo.-Fr.  9-17 Uhr *Max. 20 km ab Moers. Wirkung' Sprechen Sie uns gerne an

Mail: info@almtor.de

Exklusive Zaunanlagen und Hoftore vom Profi

C

Bullermannshof 15
CENTER Moers

N NIEDERRHEIN I SR E IR Rp LR
...DESIGN AUS STEIN

Unsere Offnungszeiten:
Montag geschlossen

Di.-Fr.: 10.00-17.00 Uhr
Sa.. 10.00-13.00 Uhr

www.gabionen-center-niederrhein.de




Richtig sparen beim

LAGER
VERKAUF

Ein Zelt voller Top-Angebote

ALLE VORRATIGEN GOTOUR6 MODELLE

1.250€ REDUZIERT

625 Wh

Shimano 5-Gang Akku

Nabenschaltung

/

“

Bosch Performance
Line Antrieb

E-CITY-BIKE 28" GOTOUR6 5.40 / 5.41R

Das Gotour6 ist ein Touren E-Bike «par excellence». Design, Fahrkomfort und Ergonomie

sind so abgestimmt und verbunden, dass jede Fahrt zum individuellen Genuss wird. Kabel,
Antrieb und Akku sind unauffallig im Rahmen integriert und die fliessende Linienfiihrung
dem Bosch-Motor und dem hochwertigen Schaltwerk sind Sie bestens ausgestattet.

macht das Gotour6 auch optisch zu einem Highlight. Mit der gefederten Sattelstiitze,

E-TREKKING-BIKE 28"
CHAMONIX T10 HMS

Shimano STEPS E6100 Antrieb,
630 Wh Akku, Shimano Deore
10-Gang Kettenschaltung, Shimano
hydraulische Scheibenbremsen,
verstellbarer Lenkervorbau,
gefederte Sattelstiitze

Gazelle

IMAGE 3.B
ADVANCE RT

Auch als
Damenrad

2499 -

Z. B. CROSS-BIKE 28"
KTM ITERO CROSS

Alu-Rahmen, Shimano Deore
XT 30-Gang Kettenschaltung,
Shimano hydraulische
Scheibenbremsen, Suntour
Lockout-Federgabel,
Schwalbe Tyrago

Offroad Bereifung

KTM Crossrad Sonderaktion

Viele Modelle - kleine Groen

499 -

K) KALKHOFF

Kinder- und Jugendrad Sonderaktion

e399-¢ 199.-

Sparen Sie bis zu 55%

220

Auch in Blau
mit Riicktrittbremse

bis zu

360

E-BIKES

(von komfortabel
bis sportlich)

bis zu

RESTPOSTEN &
EINZELSTUCKE

bis zu

4349

*Unverbindliche Preisempfehlung des Herstellers. Angebote giiltig bis 02.10.2023. Irrtiimer vorbehalten. Ausgenommen Leasing oder Finanzierung. Keine Haftung fiir Druckfehler.

E-CITY-BIKE 28"
IMAGE 3.B EXCITE RT

SESE S o Bosch Performance Line Antrieb
etz €2499- 500 Wh Akku, Shimano 5-Gang
e Nabenschaltung mit Riicktritt-

bremse, wartungsarmer
Gates Carbon-Riemenantrieb,
Shimano hydraulische
Scheibenbremsen,
Rahmengrofle: 50 cm

2799 -

Z.B. JUGENDRAD 26"
Abb. PEGASUS ARCONA FG ND
g ODER FLYKE ARCONA FG ND

Federgabel, Shimano 7-Gang
Nabenschaltung mit
Riicktrittbremse, Shimano
Nabendynamo, LED-
Scheinwerfer, LED-
Gepdcktrager-

riicklicht

€ 44975 ¢ 1 99._ mit Standlicht

Beste Bikes — Bester Service

Vielfaltige Auswahl an Fahrradern
und E-Bikes auf 1000 m?

GrofRe Helm- & Zubehor-Abteilung
Beste Leasing-Beratung
Hol- und Bring-Service

TUV-zertifizierte Qualitatswerkstatt

FAHRRADER

(City, Trekking, Cross, MTB)

BEKLEIDUNG,
HELME UND

ZUBEHOR

bis zu

FLYER

€99 € 49.99

mit unseren

Lagerverkaufs-Preisen!

45%

REDUZIERT

250€

REDUZIERT

55%

REDUZIERT

1/2 e

REDUZIERT

E-KOMPAKTRAD 20"
UPSTREET1 7.43 UND UPSTREET1 7.54

Bosch Performance Line Antrieb
mit 60 Nm, 500 Wh Akku, Shimano
5-Gang Nabenschaltung, Shimano
hydr. Scheibenbremsen, Supernova
Scheinwerfer und Busch & Miiller
Riicklicht

3290 -

ORTLIEB Taschen Sonderaktion

Z.B. LENKERTASCHE
ORTLIEB E-GLOW

Mit LED-Beleuchtung
und der Moglichkeit,

Z.B. LENKERTASCHE
ORTLIEB ULTIMATE SIX FREE

Mit magnetischem Deckel-
verschluss, wasserdichtes

beidseitig Trink- Klarsichtfach,
flaschen anzu- 5 Liter
bringen. 7 Liter Volumen.

Volumen.

€697 £ 34.99

www.loerper.de

Lorper Fahrrad GmbH | Boschstr. 12 | 47574 Goch | Offnungszeiten: Montag - Freitag: 9.00 - 18.30 Uhr | Samstag: 9.00 - 16.00 Uhr
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